
まだメルカリで消耗してるの︖1週間で絶対売れる︕︖
回転率100%を叩き出すヤフオク販売攻略マニュアル

※⻑い⽂章を読みたくないよー︕という⽅はこちらの動画をご覧ください。教

材の無料部分とほぼ同じ内容が解説されています 。

https://youtu.be/nG7vU2wk2W0

結論から⾔います。

ヤフオク販売はマジでクソアツい。
 

今すぐ全員やった⽅がいい。

↑の動画を⾒てヤフオク販売のポテンシャルに気がついた⼈は、早速このnote

を購⼊して実践してみてください。

（※「まだメルカリすら使ったことがない」「アパレル・ブランド転売ってそ

もそも何︖」という⽅は、無料でアパレルブランド転売のイロハを公開してお

りますのでご覧ください↓）

https://youtu.be/nG7vU2wk2W0


https://note.com/tk_buppankigyo/n/nff44eaf08d19

もし、あなたがまだ、

「ヤフオクの存在⾃体は知ってるんだけど、いざ売るとなったらなんか難しそ

う」

「オークション販売って⼊札が⼊らなかったら損するんじゃないの︖」

「とにかくもう少し詳しくヤフオク販売のアツさを解説して欲しい︕」

と思っている様であれば、このまま読み進めてみてください。

まだメルカリで消耗してるの︖

まあ、正直メルカリもちゃんとやれば儲かります。

実際、僕たちが運営しているアパレル物販スクール「アパリセ」でもメルカリ

だけで⽉20万円利益なんて何⼗⼈といますし、中には50万円とか100万円とか

メルカリだけで稼いでいる⼈もいます。

※アパリセに関して知りたい⽅は公式LINEに登録してみてください↓

https://landing.lineml.jp/r/1654289244-oxGgmbG2?lp=30MXO2

ただ、ぶっちゃけメルカリって結構メンドクサイ部分もありますよね

「こちらお値下げ可能でしょうか︖」

「こちらの商品の購⼊時期はいつ頃でしょうか︖」

「（1万円で出してる商品に）3000円で購⼊可能でしょうか︖」

https://note.com/tk_buppankigyo/n/nff44eaf08d19
https://landing.lineml.jp/r/1654289244-oxGgmbG2?lp=30MXO2


可能なわけねーだろ︕︕ってね 笑

⾊々聞いてくる⼈に限って絶対買わないしw

メルカリってコメント機能が付いていて、出品者とお客さん間でラフにコミュ

ニケーションが取れちゃうので、それが出品者からするとかなり負担になった

りします。

かといって、コメント対応しないと販売機会を逃してしまうことになるので結

構こまめにチェックしちゃいますよね。もう本当にメンドクサイ、、汗

あと、メルカリ販売の最⼤のデメリットとして、

在庫を抱えるリスクがある

というものがあります。

きっとあなたも、

「すぐ売れると思って仕⼊れたけど、全然売れなくて次の仕⼊れに資⾦を回せ

ない、、、」

「売れないとモチベーションが下がったり、不安になって⾏動できな

い、、、」

こんな経験ってありますよね。

恐らく、多くの⼈が「できるだけ在庫は抱えたくない︕」と思っているハズ。

メルカリって確かにちゃんとやれば儲かるんだけど、

・メンドクサイコメント対応

・⼤幅な値下げ交渉のストレス

・在庫リスク



が付きものだったりします。

で︕︕

これらを全て解決できるのがヤフオクってワケです。

ヤフオクはそもそもオークション出品なので、「値下げコメント」という概念

がありません。

また、20年以上続いてる成熟したサービスなので、メインユーザーの年齢層も

⾼いです。従って、⽐較的モラルのあるお客さんが多く、メルカリみたいにメ

ンドクサイコメントや変なクレームも少ないです。

なのでヤフオクで販売するだけで

・メンドクサイコメント対応

・⼤幅な値下げ交渉のストレス

からは解放されます。

⼀度出品したら売れるまでの1週間は⼀切やることがありません。また、発送

も1週間に1回のみなので、あなたはリサーチや仕⼊れにより集中できるように

なります。

そして、ヤフオク販売を始めると、メルカリ販売最⼤のデメリットである

・在庫リスク

これを限りなくゼロに近づけることができます。

仕⼊れた商品が100%1週間以内で売れていき、爆利益を得られる⼿法について

知りたくないですか︖

驚異の回転率100%を叩き出す⽅法



恐らくあなたが最も興味をそそられているのは「回転率100%」というワード

ではないでしょうか︖これからその⼿法について解説していく前にヤフオクの

販売⽅法を理解しましょう。

ヤフオクには2種類の販売⽅法があります。

①定額販売

→メルカリと同じく出品者が売りたい価格で出品する⼿法です。

②オークション販売

→お客さんに⼊札をしてもらい、最終的に⼀番⾼く⼊札してくれたお客さんに

商品を購⼊してもらう⼿法です。つまり販売価格はお客さんが決めます。

そして、「仕⼊れた商品が100%1週間以内に売れていく」を実現できる販売⼿

法が、「オークション販売」を1円からスタートさせる⼿法です。

これを

1スタ

と⾔います。

オークション販売は、必ずしも1円からスタートしなくてはならないワケでは

なく、1000円〜でも10000円〜でも⾃分の好きな価格からオークションをスタ

ートさせることができます。

しかし、そこをあえて出品価格を1円〜スタートさせるのです。

「えっ︕︖1円からオークションをスタートさせてもし1円で落札されたらどう

するの︕︖」

もちろん1円で売れてしまう可能性もあります。

しかし安⼼してください。

しっかりとこの教材のノウハウを実践して頂ければ、この様に⼤量の⼊札が⼊



って価格が吊り上がり100%1週間で売れていきます。





結局価格が跳ね上がって売れていくモノを、なぜあえて1円からオークション

をスタートするのか不思議ですよね︖

それなら最初から10000円〜とかにすればいいんじゃね︖
 

その⽅が売れなかった時のリスク少ないやん。

という声が聞こえてきそうです。

しかしオークションを1円からスタートするのには理由があって、
 

それは、

1円でオークションをスタートした⽅が、たくさんのお客さんの⽬に⽌まり、結果

的にたくさん⼊札が⼊って価格が⾼騰するから

です。

お客さんの⽴場に⽴って考えてみて欲しいのですが、ヤフオクで欲しいモノを

探しているときに1円で商品が出品されていたら、

「お︕安いしとりあえず⼊札しておこう〜」

って思うじゃないですか︖

同じことをみんなが考えて⼊札するので結果的に⼊札件数が多くなり、⼈気の

オークションとしてヤフオク側が検索上位に表⽰させるので更に⼊札が⼊って

価格が⾼騰していく、、、

という仕組みです。

ちなみに、↑のヤフオクで44500円で売れているバーバリーのジャケットだとリ

サイクルショップでこれくらいで落ちていたりします笑





もしこれをあなたが仕⼊れられていたら、、、

やばいでしょ︖笑

ライフスタイルが変わる



ヤフオク販売の1スタをマスターするとあなたの転売スタイルは確実に変わり

ます。

今までのメルカリ販売みたいに、

「こちらお値下げ可能ですか︖」「着⽤画像を⾒せていただけないでしょう

か︖」などのメンドクサイコメント対応も、

仕事から帰ってきてすぐにご飯を⾷べて寝たいところを、2~3⽇に1回はわざわ

ざ時間を作ってコンビニに発送をしに⾏くことも、

満員の通勤電⾞で肩をすぼめながらスマホで何⼗個も商品を値下げすること

も、

仕⼊れた商品が1週間経っても2週間経っても3週間経っても全然売れずに資⾦

を回収できないことも、

全て無くなります。

1スタさえマスターすることができれば、

出品した商品は1週間ほったらかし、

コメントも⼊らなければ値下げ交渉もない、発送も1週間に1回、

空いた時間は、YouTubeで転売の情報収集をしたり、売れるブランドを勉強す

ることに充てられるから、仕⼊れもどんどんできるようになり、

気づけば出品した商品に何⼗件も⼊札が⼊って⾼値で落札されており、爆利

益︕

という様な⾮常にスマートな転売ライフになることは間違いありません。



⼤学⽣でも2ヶ⽉で⽉収45万円

実際にこのヤフオク1スタの販売⼿法を、僕たちが運営しているアパレル物販

スクール「アパリセ」の⽣徒さんに実践して頂いたところ、なんと

2ヶ⽉で累計70万円、2ヶ⽉⽬は45万円の純利益

を達成することができました。





これは送料等経費は全て引いた純粋に⼿元に残った現⾦の話です。

ヤフオク販売2ヶ⽉⽬で⼤学⽣が⽉収45万円ということです。

このヤバさ分かりますでしょうか︖笑

また、アパリセ内でもヤフオク販売は徐々に普及してきていて、ヤフオク販売

だけで

・毎週25万円の利益が出て、⽉収100万円を達成したサラリーマン
 

・販路をメルカリからヤフオクに変えただけで2ヶ⽉で⽉収20万円を達成した⼤学

⽣

などチラホラと実績者が出てきております。

実は、既にアパリセ内ではヤフオク1スタ販売のサポートプランもスタートし

ており、この教材もアパリセ内で無料公開されるので爆発的にヤフオク販売が

流⾏ると思います。（アパリセ⽣は全ての有料教材が無料で⾒れるので購⼊し

ないように笑。購⼊しても返⾦できませんよ笑）



※アパレル物販スクール「アパリセ」に興味がある⽅は公式LINEからお問い合

わせください。この教材も購⼊しなくても無料で⾒れる様になります。

https://landing.lineml.jp/r/1654289244-oxGgmbG2?lp=30MXO2%2520%2520%25E6%259
C%2589%25E6%2596%2599%25E9%2583%25A8%25E5%2588%2586%25E3%2581%2
58B%25E3%2582%2589

実際に、教材を読んで頂いた⽅のレビューです↓

1⽇でBUYMAの教材を430万円販売されたたろさんにもお墨付きを頂けまし

た︕

メルカリでは2ヶ⽉で利益20万達成したけどヤフオク販売はまだやったことが

ないmiaさん↓

https://landing.lineml.jp/r/1654289244-oxGgmbG2?lp=30MXO2%2520%2520%25E6%259C%2589%25E6%2596%2599%25E9%2583%25A8%25E5%2588%2586%25E3%2581%258B%25E3%2582%2589


メルカリで⽉利100万円⼤学⽣ばさたろうくん。メルカリでここまで稼げてい

てもヤフオクに魅⼒を感じてくれています︕



メルカリで副業収⼊⽉間40万円を超えるゆとりさんもこの教材がきっかけでヤ

フオクに取り組んでいくそうです︕↓

皆さん既にメルカリで実績をあげられている⽅も、もちろん初⼼者の⽅もこぞ

ってヤフオクはやばい︕︕となって頂いております笑



是⾮この流れに乗ってくださいね︕

⼈⽣に実現⼒を

ここは前半読み⾶ばした⼈も是⾮⾒て欲しい項⽬です︕︕︕

実は、ヤフオク1スタは本当にオイシイ⼿法なので、このnoteは最初⼀般向け

には公開しない予定でした。（元々⽣徒向けに作っていたものなので、結構出

し惜しみなしで書いています。）

しかし、結果的に⼀般公開をする運びになりました。

その理由としては、僕たちが運営するアパレル物販スクール「アパリセ」をも

っと

ノウハウではなく、⼈や環境に価値を持たせるコミュニティにしたい

という想いからです。

ノウハウはもちろん⼤事です︕

ぶっちゃけ、このnoteの情報量の100倍以上の情報やノウハウがアパリセには

ありますw

しかし、それは決して僕1⼈で作り上げてきたものではありません。

アパリセの講師陣や⽣徒さんがみんなで作り上げたノウハウであり、環境で

す。結局良い情報は良い⼈が集まるところに集まります。

この教材は、僕だけではなく、沢⼭の講師陣や⽣徒さんによって⽣み出されて

います。

僕がアパリセ設⽴当初に掲げた



"⼈⽣に実現⼒を"

という理念に共感して沢⼭の⽅に⼊会して頂き、

「アパレル物販で稼いで⼈⽣に選択肢を持ちたい」

この⼀⼼で頑張ってきてくれた講師陣や⽣徒さんの成果物なのです。

アパリセはついに⽇本全国300名以上が在籍する⼤きなコミュニティになりま

した。

ノウハウではなく⼈や環境に価値がある︕と叫んでここまで⾛り続けてきた結

果、アパリセは莫⼤な⼈的資産を⼿に⼊れることができました。

・恩を結果で返そうと必死で⾏動してくれる⽣徒さん

・アパリセを外向きに発信してくれる情報発信者

・ノウハウを開発したり質を担保してくれるコンテンツホルダー

・講師陣をマネジメントしてくれるリーダー

・⽣徒さんをマンツーマンでサポートしてくれる講師陣

・⽣徒さんの売上貢献してくれるツールを開発してくれるエンジニア

・⽇本全国に仕⼊れ同⾏に⾛り回ってくれる同⾏部隊

・リペア⼿法を伝えるリペア職⼈

・アパリセをより⼤きな組織にするために⾊々な社⻑や案件をご紹介いただけ

るブローカー様

これらは⼀個⼈の古着転売コンサルタントが成せることではありませんでし

た。

僕たちは何のために稼ぐのか︖

この問いにアパリセには明確な答えがあります。それは、

"⼈⽣に実現⼒を持つため"



⾃分の⼒でお⾦を稼ぐ能⼒や経験を⾝につけ、経済的に独⽴した状態を作り、

⾃分のやりたいこと、なりたい姿のための基盤を作る。

これが⼈⽣に実現⼒を持つ、ということです。

少し話が逸れましたが、今回このnoteを⼀般向けに公開を決断した⽬的として

は、

ぶっちゃけていうと"是⾮アパリセに⼊って欲しい"から。

僕たちはもっともっと「⼈⽣に実現⼒を」という理念に共感してくれるメンバ

ーを集めて⼀緒に稼いでいきたい。

そして稼いだお⾦は⼈⽣を豊かにする経験や仲間や家族との時間、新しい学び

や次への挑戦に使ってほしい。

ゆくゆくは、アパリセメンバーになってくれた⼈の中から、

新しいノウハウを開発する講師やサポートしてくれる講師、⼀緒にアパリセを

⼤きくしていけるメンバーが出てきて欲しい。

他のどの転売スクールも成し得なかったデカイことを成したい。

それに向けて⼀緒に頑張ってくれるメンバーが欲しい。

だからこそ、

このnoteはできるだけ沢⼭の⼈に買って欲しい。

そして、少しでも、

「ここまでのノウハウをこの価格で出してくれるならアパリセ間違いない︕」

「もっと詳しいノウハウを学んで⾃分も⼈⽣を変えたい︕」

そんな⾵に思ってもらえたなら、是⾮アパリセに⼊会して欲しい。

そんな想いで書きました。



このnoteの価格は10万円でも余裕で回収できちゃう内容です。

しかも元々⽣徒さん向けの内容なので、出し惜しみもしておりません。

なのでぶっちゃけ、あまり安くは売りたくありません。

しかし、先ほどもお伝えした通り今回の⽬的は「できるだけ沢⼭の⽅に⼿に取

っていただき、アパリセ⼊会のきっかけになるようなものにしたい」というも

のです。

また、このnoteを読んでおられる⽅は、おそらく副業を検討されている⽅、学

⽣さんや主婦の⽅でしょう。まずは⼿が出せる範囲の価格で欲しいと思いま

す。

そこで今回のnoteは、皆さんが⼿に取って頂きやすい⽐較的安価で設定いたし

ました。

更に、「即⾏動したい︕」という⽅にはアドバンテージがあるように、"早期購

⼊者割"も付けております。

早期購⼊者限定価格 9800円（20部限定）

発売当⽇購⼊者限定価格 14800円（80部限定）

通常価格 19800円

正直、通常価格でさえ商品を1~2品販売したらペイできてしまう価格なので、

安すぎるなと思っています。

商品1~2品の仕⼊れから販売までにかかる時間は⾼々数時間でしょう。

かつ、適切に販売すれば1週間で売れていきます。

つまり、このnoteを読んで実践して教材費を回収するまでに、

早い⼈だと1週間、遅くとも2,3週間で回収が⾒込めるということです。



僕たちとしても、

「⼈⽣をよくしていきたい︕」

「稼ぎたい︕」

と⾔っているのにも関わらず、数万円の⾃⼰投資すら惜しむ⽅には来てほしく

ありません。

逆に、この教材を購⼊して⼊会を検討致しました︕といってお問い合わせ頂け

ると、

「あ、この⼈は⾏動⼒も⾃⼰投資マインドもある⼈なんだ︕」

と思い嬉しい限りです。

⻑くなりましたが、兎にも⾓にも、

ヤフオク販売は本当にアツい⼿法です︕

教材代は⼀瞬でペイできる内容であることは保証します。

是⾮ご購⼊ください︕

1.ヤフオク販売の考え⽅

ご購⼊ありがとうございます︕

noteの最後には特典のご案内と特別なお知らせがございます。

かなり⻑くはなりますが、是⾮最後までお付き合いください。



それでは早速ヤフオク販売についてお伝えさせていただきたいのですが、その

前に、そもそもヤフオクとはどういうものなのかを説明していきます。

ヤフオクの概要やメルカリとの違いを理解していただくことで、より効率的に

ヤフオクを活⽤して頂けるかと思います。

1-1.ヤフオクとは︖メルカリとの違いは︖

「ヤフオク︕」はYahoo!JAPANが20年以上運営する、国内最⼤級のネットオー

クションサイトです。

「名前だけは聞いたことがあるけど、馴染みはないな〜」

という⼈がほとんどだと思うのですが、

実は、年間流通⾦額が約8000億円（2019年データ）にものぼるとんでもない

サービスです笑

こんなにも市場規模があるサービスを活⽤せずに「なんとなく難しそう」で終

わらせていた⾃分を戒めたくなりましたか︖w

、、、ありがとうございます。そうですよね。今すぐアプリをダウンロードし

てアカウントを開設しましょうか。

さて、そんなヤフオクについて抑えておくと役⽴つ基礎知識を解説していきま

す。基本的にはメルカリと変わらないですが、結構重要な前提知識なので覚え

ておいてください。

○ユーザー層

ヤフオクにどんなお客さんが多いか︖これはめちゃくちゃ重要なポイントで

す。なぜなら、そのプラットフォームにどんなお客さんが多いかで売れるブラ

ンドやアイテム、仕⼊れや販売戦略が変わってくるから。

結論、



ヤフオク→30代〜40代くらいの中年男性層が多い

メルカリ→10代20代の若者や⼥性層が多い

です。

ヤフオクは20年以上続いているサービスということもあり、ユーザーの年齢層

は⽐較的⾼いです。

従って、売れやすいアイテムとしては⼤⼈な男性向けのアイテムやビジネスア

イテムなどが挙げられます。もちろんど定番のブランド品もよく売れます。

⼤⼈の男性向けアイテムというと例えばこういうのです。

メルカリでは絶対ありえない値段まで爆跳ねしてますねw
 

恐らくメルカリだと調⼦が良くて売価2~3万くらいかと思います。

ビジネス向けアイテムだとスーツが鉄板です。



メルカリだと雑⿂ブランド代表、不遇のタケオキクチがこの値段まで跳ねたり

します。こちもメルカリだと売価7000〜8000円くらいかな︖と思います。

もちろんベタベタのブランドバッグとかも⼈気です。

メルカリだと調⼦良くて20000円台といった感じのデザインですが意味不明な

値段まで跳ねまくりですw

逆に、メルカリはトレンドアイテムやレディースアイテムがよく売れます。

もうお気づきですよね︖つまりは、なんでもかんでもヤフオクに出品︕メルカ

リに出品︕すれば良いわけではなく、商材によって、それぞれ適したプラット

フォームに出品していく必要があるということです。

おそらくあなたは、今までメルカリでのみで販売を⾏っていたでしょう。

それはつまり、販売が最適化されておらず、⼤きな機会損失をしていたという



ことです。

こちらの商品をご覧ください。

メルカリでは到底10000円はいかないであろう商品が、

ヤフオクだとこんなに跳ね上がります。



ね︖こういうことです笑

もしあなたがメルカリとヤフオクのユーザー層の違いを理解せず、適当に販売

を続けると、本来得られていたはずの利益をみすみす逃すことになってしまい

ます。

メルカリでは売れづらいおじさん向けのアイテムや今までメルカリ相場しか⾒

ていなくてスルーしていたアイテムも、ヤフオクで売れば利益を出せる、なん

てこともザラにあります。

今後は必ず、「このアイテムはどちらのプラットフォームに出品すべきか︖」

をイメージしながらリサーチを⾏ってくださいね︕

○⼿数料と送料⽂化の違い

販売⼿数料はそれぞれこんな感じ。

メルカリ＝10%

ヤフオク＝8.8%

ヤフオクの⽅が安いです。

ただし、ヤフオクはプレミアム会員でないと販売⼿数料は10%取られてしまい

します。プレミアム会員になるための費⽤は⽉額462円（税抜き）なので定期

的な出品やたくさんの出品を予定している場合は、プレミアム会員登録してお

く⽅がお得です。

⼿数料に関してはぶっちゃけあんまり変わらないのでどうでもいいのですが、

⼤きく違う点が送料の⽂化です。

メルカリは出品時「送料込み」がデフォルトです。送料込みにしないとなかな

か売れなくなってしまします。



しかし、ヤフオクは「送料別」がデフォルトの⽂化です。送料は購⼊者が別途

⽀払うのが普通なので、送料別でも全然売れていきます。

送料って普通に1000円前後かかってくるので、これが毎回浮くだけで結構な差

になります。

○販売形式の違い

ヤフオクとメルカリの⼤きな違いとしてはオークション形式の存在です。

メルカリは定額価格（即決）で売買する出品⽅法しかありませんが、ヤフオク

には

・定額出品（フリマ出品）

・オークション出品

の2種類があります。

「定額出品（フリマ出品）」とは、価格を競い合うオークション形式ではな

く、メルカリのように決まった価格で出品することを⾔います。

また「定額出品（フリマ出品）」には値下げ交渉を受け付ける設定が付いてい

ます。



もうメルカリみたいなもんですよね笑

ただメルカリより楽なのは、めんどくさいコメントのやり取りは特になく、

基本的には即決価格で売れるだけです。

値下げ交渉機能もついているので値下げ交渉が来ることもありますが、購⼊者

と直接コメントのやりとりをする必要はありません。値下げ指定された⾦額が

ヤフオクから伝えられるので、値段を⾒て売るか売らないかを選択するだけ。

相⼿が⾔ってきた値段が気に⼊らないなら無視でOK。

メルカリとヤフオクの定額出品で併売している⼈も多数いらっしゃいます。

まずは今あなたがメルカリに出品しているものを定額出品でヤフオクにも出し

てみる（併売）というのが⼀番簡単なヤフオクの始め⽅かもしれません。単純

に売れる確率は2倍になるので回転も上がりますし結果的に売上もアップする

のでオススメです(^^)

⽚⽅が売れたらもう⽚⽅の出品を取り下げるという様にすればOKです。万が

⼀同時に売れてしまったら基本的にはヤフオクの⽅をキャンセルしましょう。



メルカリの⽅を何度もキャンセルするとアカウント停⽌リスクがあるので。

⼀⽅で、「オークション出品」は、読んで字のごとくオークション形式です。

オークション終了時に最も⾼く⼊札していたお客さんに最⾼⼊札額で購⼊して

頂きます。

このオークション出品をうまく活⽤することで爆発的な販売⼒を得ることがで

きます。

簡単なのは定額出品ですが、オークション出品を制すると単純に神になれると

覚えておいてください。



ゴッドハンドクラッシャアアｱｱｱｱッッッ︕︕︕︕

1-2.1スタとは︖メリットデメリットは︖



前項で、ヤフオクにはオークション出品についてお伝えしました。その中でも

このnoteでメインでお伝えしていく⼿法、それが、、

1スタです︕︕

1スタとは、オークションの開始価格を1円〜で出品することを⾔います。

「1円で売るの︕︖」

いえいえwそんなことはないですw

1円から「オークション形式」で出品をしますが、最終的には何⼗件も⼊札が

⼊って、⾼値で落札されます。

こんな感じ。

これまたメルカリだとまずありえないような値段ですw
 

恐らくメルカリだと売価10000円代が⼭かと思われます。

正確には、必ず何⼗件も⼊札が⼊る商品のみを選定して出品しなければなりま

せん。

つまり1スタで出せば必ず競り上がる商品をピンポイントで仕⼊れる必要があ

ります。

1スタ向き商材は沢⼭ありますが、このnoteでは、中年男性向けの紳⼠服やハ

イブランドバッグに焦点を当てて解説していきますので、それは後ほど。



○1スタのメリットとデメリット

1スタのメリットとデメリットはしっかりと理解して販売を⾏っていきましょ

う。特にデメリットをしっかりと理解していないと、せっかく1スタを始めた

のに嫌になって辞めてしまう、、、なんてことになりかねません^^;

まずデメリットからお伝えすると、

・⾚字が出る事がある

という点です。

「え︕︖⾚字出るの︕︖じゃあ辞めるわwww」

そんな声が聞こえてきそうですが、ちょっと待ってください笑

1スタのデメリットを正しく理解することで、あり余るメリットを享受するこ

とができますので。

まず⼤前提として「確実に利益が出ると⾒込めるもの」を仕⼊れていくことが

⼤切です。（そのリサーチ法は後ほど解説しています）

しかしながら、1スタにおいてはたとえ利益が出ると⾒込んで仕⼊れた商品で

も、確率的に10個出品すれば2~3個は⾚字になったりします。

また、思っていたよりも⾼く売れないことも多々あるのですが、原因は⾊々あ

ります。

そもそも仕⼊れがミスっている、写真、タイトル、ライバルの出品商品、その

時の⾒てくれているお客さん、運など、、、



ここで⼤切な考え⽅になってくるのが、グロス（＝全体）で⾒るということな

んです。

要は、

10個出して2~3個は⾚字だけど残り7~8個は利益が取れてるから、結果的に全体で

⾒たら儲かってるよね︖

ということです。

例えばうまく運⽤するとこんな感じになったりします。

１週間で売り切りの1スタで10品出品した場合です。

15000→25000(⿊字)

5000→500(⼤⾚字)

2000→1(仕⼊れミス)

4000→12000(⿊字)

20000→21000(トントン)

1000→31000(⼤⿊字)

12000→20000(⿊字)

20000→35000(⿊字)

7000→18000(⿊字)

7000→5000(ちょい⾚字)

仕⼊れ合計93000円

売価合計167501円

粗利74501円

利益率約44％

メルカリの感覚だと利益率は少し低いかもしれませんが全く問題はありませ

ん。なぜなら１週間で商品が全部売りきれているから。この価値がわかります

でしょうか︖



この様に、ヤフオク1スタをやるなら必ず⾚字は出るというマインドは持って

おきましょう。ちょっと⾚字が出たからといって辞めてしまってはもったいな

いです。

⾚字が出た原因を突き詰め、適切な対策を取っていけば⾚字を出す確率はどん

どん低くなっていきます。

グロスでみて利益を出していくのが1スタの鉄則です。

続いてメリットです。

・回転率100%

・常に在庫を⼤量に抱える必要がない

・注⽬されやすい

・相場より圧倒的に⾼く落札される事もある

・毎⽇のコメントや値下げ交渉に疲弊しない

・キャッシュフロー問題に悩まない

もうこの辺はザザッと解説していきますのでサラっと読み進めてください。

・回転率100%

これが1スタオークション販売における最⼤のメリットです。

出品したら1週間で確実に落札されます。

出したお⾦が確実に1週間後には増えて戻ってくる。最⾼ですよね︕

メルカリで仕⼊れはできてるしそれなりには売れている、けど頑張ってる割に

はお⾦が増えてる実感がない、、、⼼当たりありませんか︖笑



ヤフオクならしっかりとお⾦が毎週増える実感が沸くのでモチベーションも保

ちやすいです。

・常に在庫を⼤量抱える必要がない

これもかなりオススメポイントです。

メルカリ販売のみの場合、売り上げを伸ばそうとすればするほど、仕⼊れの量

は増え、結果として在庫も増えていきます。ですが回転率は⼤きく⾃分ではコ

ントロールできませんので、常に⼤量の在庫を抱えることになります。

結果的に部屋中に古着やバッグが溢れ返り、⾜の踏み場がない。こんなことっ

てありますよね︖笑

1スタを駆使すると必ず1週間で全ての在庫が捌けていきますので、段ボール3~

4箱分の在庫があれば、50~100万円の利益をキープすることも全然可能です。

・注⽬されやすい

欲しいものをできれば安く買いたい、これが漢⼥⼼（おとめごころ︖）だと思

います。なのでヤフオクで買い物を楽しんでくれる⼀般のお客さん（特におっ

ちゃん）はお⽬当ての商品を探している時、「価格が安い順」で検索すること

が多いと推察されます。

その場合、1円だと⼀番最初に表⽰されますよね。よって、商品を探している

【より多くの】⼈の⽬に留まりやすい、ということです。

ただ単に⾒られるだけでは意味がありません。【より多くの】⼈にまず⾒ても

らう、ということが極めて重要です。この辺りが問答無⽤で新着順から上位表

⽰され、その順番で⽬に留まってくメルカリとはかなり違う部分です。



このように、1円からスタートすると⼊札も⼊りやすくなり、結果的に、

⼊札が多い＝⼈気がある→あれ、これは買わないと︕

という消費者⼼理を働かせられます。

⼊札が多いということは、⾃然と購⼊者の購買意欲を煽ることに繋がるので

す。

・相場より圧倒的に⾼く落札される事もある

これは1スタを⾏っているとあるあるなのですが、圧倒的に相場より⾼値で商

品が売れることがあります。

これなんかその良い例です。

ほぼ同じアイテムでも20000くらい差額があります。

なぜこんなことが起きるのかというと、結局は価格を決めているのはお客さん

だからです。

上の7500円の商品はその時にたまたま「⾼くても欲しい︕」というお客さんが

居なくて、



下の28000円の商品は、その時にたまたま「⾼くても欲しい︕」と思うお客さ

んが数名で競り合ったから

です。

こればっかりは運要素が強いのでコントロールはできませんが、メリットの1

つと⾔えるでしょう。

・毎⽇のコメントや値下げ交渉に疲弊しない

「どこで購⼊しましたか?」 

「購⼊時期はいつですか︖」

「お値引き可能でしょうか?」

メルカリでくるこういうコメント、うんざりですよね^^;

ヤフオク1スタ出品なら、この煩わしいやり取りが⼀切ありません。

というより、コメントは基本無視でOK です。 

先程もお話した通り、1スタは回転率100%なので、 質問に返答しなくても売

れるからです。

・キャッシュフロー問題に悩まない

 

アパレル転売の⼤きな悩みでもある『キャッシュフロー問題』

利益は出ているけど、それ以上に仕⼊れているから現⾦が⼿元に残らな

い、、、

なんてことありますよね︖

1スタを始めたら、その悩みからは解放されます。



なぜなら回転率100%だからですw

以上が主なメリットとなります。

ヤフオク1スタの魅⼒が⼗分伝わったかと思います。

1-3.回転率と利益率の考え⽅

あなたはメルカリで商品を売る前提で仕⼊れを⾏う時、利益率は何%くらいを

基準にしていますでしょうか︖

メルカリでのアパレル販売においては明確に指標となる数字があって、

利益率50%

が⼤まかな指標とされております。

例えばこんな感じ↓

5000円で仕⼊れて12000円で販売

⼿数料とか抜くと利益は⼤体5000円だから利益率は約50%ですよね。

実はこれ、ヤフオク販売においてこの考え⽅を持ち込むと全く仕⼊れができな

くなってしまいます、、、。

1スタをやるなら「利益率」という概念は脳内から消し去りましょう。

なぜなら、確実に1週間でキャッシュが回収できるからです。

極端な話、

⑴5000円→10000円



でも

⑵50000→55000円

でも利幅は同じ5000円です。

どうせ1週間で売れるからリスクはほぼ皆無なのに、利益率的な概念を持ち込

むと⑵の利益を逃すことになります。

ざっくりとした基準にはなりますが、5000円くらいの利益が⾒込めそうであれ

ば利益率は無視して仕⼊れてOKです。

※ただし、⾼額すぎる仕⼊れは精神衛⽣上良くないので利益率は無視しろとい

いつつも20%くらいは流⽯に欲しいところではあります。

2.ヤフオク導⼊編

さて、ヤフオクの概要やメリットデメリットを理解して頂いたところで早速ヤ

フオクの具体的なシステムの説明を⾏っていきます。

○まずはプレミアム会員になろう︕

冒頭でも軽く述べましたが、yahooプレミアム会員に登録を推奨します。

というより絶対登録しましょう︕



⽉額508円かかりますが、今後絶対に必要です。

⼿数料が10%→8.8%になるのはもちろんなのですが、オークションのオプショ

ン設定がプレミアム会員にならないと使⽤できません。

このオプションは1スタにおいては100%設定していきますので、絶対に登録し

てください︕なお、オプションの活⽤法については後ほど解説致します。

○操作説明

このnoteを読んでいる⽅の中には、まだヤフオクを触った事すらないという⽅

が多いと思います。

なので簡単に出品の操作の説明を致します。

必要のない⽅は読み⾶ばしてください。

①まずはアプリを⼊れてログインをしてください。



②出品ページを押して右下の出品ボタンを押す ※画像参照





③そうすると商品情報を⼊⼒する出品ページが表⽰されます。商品名、カテゴ

リ、状態、商品説明、配送⽅法、⾦額、オプション。

ここまでくればメルカリとほとんど変わりません。⼤きく変わってくるのはヤ

フオクにはオプションが追加できる事です。





④ここでもう⼀つ変わってくるのが⾦額です。

メルカリと違って、オークションor定額が選べます。

今回は1スタなので「開始価格」のところに1と⼊⼒すればOKです。「即決価

格」の⼊⼒は不要です。





と、ここまでが出品の基本操作になります。

次にマイオク（管理ページ）について説明します。

マイオクとはマイオークションの略で、ヤフオクの管理ページとなります。

今回番号を振ったので、番号順に簡潔に説明していきます。



①お知らせ

⼊札・出品・落札したオークションの新着情報や、取引メッセージなどの新着

情報を知らせてくれます。通知が来ていたら必ずチェックするようにしましょ

う。



②ウォッチ

ウォッチリストに追加したアイテムを確認できます。

※ウォッチとはメルカリでいう"いいね"の事。

リサーチの際気になる商品にウォッチを付けておくと便利です。

③フォローリスト

フォローしてる出品者を確認できます。参考の出品者を沢⼭フォローして定期

的にチェックして勉強に利⽤しましょう。

④⼊札中

⾃分が⼊札したオークションが⼀覧で表⽰されます。

お客さんは⼊札した欲しい商品をここからチェックします。

⑤落札分

⾃分が落札したオークションが⼀覧で表⽰されます。お客さんは購⼊したらこ

こから決済⼿続き等を進めます。

⑥値下げ交渉

値下げ交渉がきたオークションが表⽰されます。定額出品をするなら利⽤する

機能です。値下げ交渉が来たら販売のチャンス︕

⑦出品中

⾃⾝の出品中のオークションが表⽰されます。

⑧出品終了分

オークション期間が終了したアイテムが表⽰されます。

落札あり、落札なしのそれぞれの⼀覧が表⽰されます。 

落札なしのアイテムはこちらから再出品が可能です。

⑨⽀払い関連

売上⾦の確認、振り込み、ご利⽤明細の確認などが⾏えます。



以上が操作説明となります。

○ヤフオクは複数アカウントOK︕

ヤフオクはメルカリと違い、複数アカウントの作成が認められています。

このnoteを読んでいる⽅はヤフオク販売初⼼者だと思うので、複数アカウント

は不要ですが、将来的に必要になった時のために覚えておきましょう。

アカウント作成に必要なものは、

・Yahoo!Japan ID

・ID登録⽤の携帯電話番号またはメールアドレス

・Yahoo!ウォレットに登録するクレジットカードやデビットカード

・Yahoo!ウォレットに登録する受取⽤⼝座

これらはアカウントによって別のものを使ってください。

重複していると登録できませんのでご注意ください。

正直⽉利50万以下の⽅は全員1アカウントのみで⼗分事⾜ります。

稼げる⾦額が⼤きくなり、扱うジャンルが増えたら、ジャンルによってアカウ

ントを分けてみると良いです。

紳⼠服アカウント、レディースアカウント、ブランドバッグアカウント3アカ

ウント所持、みたいな感じですね︕3アカウントも回せば⽉150万くらい稼げる

と思います笑

3.前提知識編



さあ︕︕いよいよ販売、、、の前にまずは商品を仕⼊れる必要があるのです

が、冒頭でもお伝えしたように、

なんでもかんでもヤフオクで1円スタートで出品すればいい

というわけではありません。

そんなことをしたらほとんどの商品が、1円とか500円とか1000円とかで落札

されて⼤⾚字になってしまいます笑

良くある勘違いとして、

「定価の⾼いものが競り上がるんでしょ︖」

「⼈気のブランドが⾼く売れるんでしょ︖」

というものがありますが、それは間違った認識です。

最も⼤切なこと、それは、

ヤフオクにおいて1スタで出せば確実に⼤量に⼊札が⼊って⾼値販売が⾒込め

るものを仕⼊れる

ということです。

3-1.ヤフオク販売におけるペルソナ

ヤフオク1スタで⼤量に⼊札が⼊る商品を仕⼊れるためには、まず理解しなく

てはいけないのが、ヤフオクのメインユーザーとペルソナです。

ヤフオクで⼤量に⼊札が⼊る＝ヤフオクで需要が⾼い

ということなのですが、何度もお伝えしているようにヤフオクのメインユーザ

ーは30代、40代の男性です。従って、⼤⼈な男性向けアイテムやビジネスアイ

テムに需要が集中しています。



では、どんな⽅が「⼤⼈な男性向けアイテムやビジネスアイテム」に沢⼭⼊札

をかけていくのでしょうか︖

これが"ペルソナ"です。ペルソナとは顧客の具体像のことですね。

「⼤⼈な男性向けアイテムやビジネスアイテム」に沢⼭⼊札をかけてくれるペ

ルソナ（顧客の具体像）は、例えばこんな感じです。

東京都在住37歳男性。奥さんと5歳の息⼦とマンションで暮らしている。不動産会

社に勤務し、後輩やお客さんにも⽰しを付けるために、定価20万〜30万くらいの

良いブランドのスーツを数着着回さなくてはならない。年収は1000万ほどあるも

のの、家族の将来の為に貯⾦をしており、わざわざ着まわしのために、⾼いお⾦を

払って新品の⾼級スーツを買うほどでもないので、中古でも良いからお⼿頃価格で

欲しい。

どうですか︖

こんな⼈なら⽇曜⽇の夜⼦供を寝かしつけた後、21時くらいから「バーバーリ

ーブラックレーベルのカッコイイスーツ」が欲しくて何度も⼊札をかけていそ

うですよね︖笑

これまたメルカリだとイメージできない値段まで跳ねています。

ちなみにメルカリだと調⼦良くて売価30000円くらいが⼭かと思われます。



1スタに限らず、ビジネスにおいて"ペルソナ"をイメージすることは⾮常に重要

です。

ヤフオクは中年男性が多いから、中年男性っぽい商品を出しておけばなんでも

OK︕というわけではなく、

「⼤⼈な男性向けアイテムやビジネスアイテム」に沢⼭⼊札をかけてくれる⼈

物像を明確にイメージし、彼らが⼊札したくなるようなアイテムを的確に選定

し彼らが魅⼒を感じる様な出品をする

ということが⾮常に重要なのです。

3-2.1スタで⾼く売れるアイテム・ブランドとは︖

さて、ここからは実際に、

「⼤⼈な男性向けアイテムやビジネスアイテム」に沢⼭⼊札をかけてくれるペ

ルソナ

が具体的にどんなアイテムやブランドを好むのか︖を解説していきます。特に

⼥性や学⽣の⽅であればイメージしにくい部分でもあると思うので是⾮この章

で学んでください︕

○売れるアイテム

早速、1スタでよく売れるアイテムや形などを解説していきます。

「⼤⼈な男性向けアイテムやビジネスアイテム」というとフォーマルなジャケ

ットやスーツをイメージするかと思います。

当然、フォーマルアイテム、スーツだったらなんでもOKかというとそういう

わけではありません。



「⼤⼈な男性向けアイテムやビジネスアイテム」に沢⼭⼊札をかけてくれるペ

ルソナが好きそうなものでなくてはなりません。

要は、イケてるセクシーオジさんが着てそうかどうか︖ということです笑

ジローラモ卍

※ちなみにこういう鮮やかなブルーのスーツは単純に⾼値傾向ですw

・ビジネススーツ

いいブランド

いい素材

スリーピースだと特に⾼い

例︓ヒューゴボスのいい素材のスリーピース



・テーラードジャケット

良いブランド

良い素材

イケオジが好みの柄

・レザーのアウター（テーラードやコート）

いいブランド

いい素材（特にラムレザー）

⿊がベター（ただし変な⾊だと跳ねたりする）



・ビジネスコート

良いブランドのもの

良い素材のもの

奇抜でないもの

どれもメルカリではなかなかあり得ない値段まで跳ねているのがお分かりでし

ょうか。

○1スタにおける⾼く売れるパターン
 

具体的なアイテムをいくつか紹介してきましたが、何でも⾼く売れるわけでは

ありません。イケオジが好むパターンが存在しています。

そのパターンを理解するためには、売価をあげている「付加価値」を知る必要

があります。

似たようなアイテムでも「付加価値」があるかどうかで全く売価が変わりま

す。ヤフオク販売においてポイントとなる「付加価値」を抑えておくと⾮常に

有利に仕⼊れや販売を⾏っていけます。

下に付加価値になりうる要素を列挙してきます。

・デザイン

裏地が激チャラ（チェック柄、花柄、変な⾊など）

漂う英国調チェック（グレンチェック、格⼦柄、千⿃格⼦など）

柄（特にペイズリー）



競り上がっている事例をたくさん⾒て、どういうデザインがヤフオクおじさん

に好まれるか研究しましょう︕

・⼤きめのサイズ 

(同じアイテムでも S<M<<L<<LL以上と売れやすいサイズが違う) 
 

中年男性ならそりゃそうですよね笑ゆったりしてる⽅がニットとかと重ね着し

やすい、とりあえず⼤きめ買っとけば失敗ないだろう、みたいな判断も多分あ

ります。

Sサイズ以下のアイテムですと、M以上は伸びてるのに全然伸びなかったりす

る場合もあります。逆にLとかXLは伸びやすく、XLは特にアツいです︕

・素材が強い

トロトロのカシミヤ100%
 

上品な感じのツイード（暖⾊が良い）



ダウンフェザー（中綿ではなく）

圧巻の存在感を醸し出すレザー全般（本⾰、特にラムレザー）

リアルファー使⽤

⾼級⽣地メーカー（特にロロピアーナ）が使われている

素材は特に重要です。無数に付加価値となるポイントが存在します。

・とにかく美品、極美品 

→キレイなアイテムはタイトルに書くなどしっかりアピールすることが重要

こんな感じでタイトルの先頭につけておくと良いです。

・年式が新しめ

20awとは2020年の秋冬モデルということです。
 

年式が新しいものは求めている⼈が多いので⾼くなりやすいです。



○売れるブランド紹介

まずは、ヤフオクのメインユーザーである30代40代の中年男性が好むブランド

をザザッと紹介していきます。単純に⾃分でもどんな感じのブランドなのかメ

ルカリやヤフオクで調べてみて下さい。

オススメおじ系紳⼠服ブランド

バーバリー全般（特にブラックレーベル）

エトロ

ヒューゴボス 

J プレス 

マッキントッシュ 

アルマーニ全般

ダンヒル 

DAKS (ダックス)

ブルックスブラザーズ

アクアスキュータム 

パパス 

タケオキクチ(特に3ピーススーツ) 

スーツカンパニー(ハリスツイードなど⽣地が良いもの)

ランバン 

ユナイテッドアローズ

トゥモローランド

シップス×⽣地ブランド（ロロピアーナなど） 

ハリスツイード(×セレクトショップ)

ゼニア 

ドルガバ(D&GではなくDOLCE&GABBANA)

ポールスチュアート



思いつく限り挙げてみましたが正直これでもほんの⼀部に過ぎません。

まだまだたくさんあります。

勘のいい⼈ならここで気がつくかもしれませんが、、、

「なんかメルカリだと⾼くないイメージのブランドが多い︕︕」

そうなんです︕︕

実はそこが⾮常に重要なポイントで、メルカリだと⾼値がつかないものもヤフ

オクだととんでもなく⾼く売れたりします。

つまり、メルカリだと仕⼊れ対象にならなかったブランドやアイテムもヤフオ

ク1スタにおいては逆に仕⼊れ対象になってしまいます。

例えば、、

DAKS (ダックス)なんかはメルカリだと安く、ヤフオクだと⾼い典型例です。







ヤフオクだと普通に万は超えていますね。

ですがメルカリを⾒てみてください。





全然相場が違います。

店舗も安く落ちてること多いブランドなので、今後要チェックです。

続いて、おなじみのPaul Smith (ポールスミス)はどうでしょうか︖
 

メルカリでも結構扱っている⼈が多いブランドかと思いますが、柄シャツしか

眼中にないのではありませんか︖



実はポールスミスもアイテムによっては、メルカリよりもヤフオクの⽅がはる

かに売価が⾼かったりします。









他には、Harris Tweed (ハリスツイード)も例のごとくメルカリとヤフオクで全

然相場が違います。













その他注⽬すべきはセレクトショップ系のアイテム。⾺⿅にできません。

ヤフオクではむしろ売れます。笑









メルカリ販売だとなかなか仕⼊れ対象にはならない商品かと思います。しかも

ヤフオクでも販売データは確かありませんでした。

ですが仕⼊れます。根拠となる付加価値が多いからです。

結果こんな感じで売れました。1週間売り切りでこの利益ならなかなか悪くな

いですね。

付加価値などのポイント↓

・ヤフオクで⼈気のブランドであるトゥモローランド

・⾼価格ラインの「ピルグリム」である

・普遍的に需要のあるテーラードジャケット



・⼈気の紺ブレ

・⽐較的年式が新しい

・デザインが古臭くなくスタイリッシュである

・新古品くらい状態が⾮常にキレイ

・モヘヤ混という素材の付加価値がある

、、、などなど。統計的に⾼くなる要素が多数含まれているため、需要も多く

競る確率が⾼いと判断しました。

なんとなくいけそう。無理そう。そういう主観とかノリではなく、明確な根拠

を持って論理的・統計的に確率を考えて仕⼊れ判断することは、アパレル転売

において⾮常に⼤事です。

4.仕⼊れ編

やっと仕⼊れまで来た、、、笑

めちゃくちゃ⻑くなってしまいましたが、ヤフオク販売においては前提知識や

考え⽅が⾮常に重要です。なのでもし、

「早く仕⼊れがしたい、、、︕︕」

といってここまで読み⾶ばしてしまったよ、という⽅は必ず↑からしっかりと

読み込んで理解してから次に進んでくださいね。

⻑すぎて疲れちゃったよ^^;

という⽅はこの動画を⾒て休憩がてらざっくり復習してから進んでください。

https://www.youtube.com/watch?v=nG7vU2wk2W0&t=37s

https://www.youtube.com/watch?v=nG7vU2wk2W0&t=37s


4-1.仕⼊れ基準解説

さて、1スタ⽤の商品の仕⼊れを⾏っていく前に仕⼊れ基準を解説していきま

す。

この話が理解できないと、ほとんど仕⼊れができないということになりかねな

いのでしっかりと何度も読み込んでください。

⼀般的にアパレルブランド転売においては利益率50%くらいが仕⼊れの⽬安と

されています。だいたい仕⼊れた値段の3倍くらいで売れてくれたらいいな

ー、といったイメージですね︕

そもそもアパレルブランド転売が初めてで、この辺の基礎知識が分からない

よ︕という⽅は、こちらの無料noteを⾒て勉強してみてください︕

https://note.com/tk_buppankigyo/n/nff44eaf08d19

さて、話を戻します。

メルカリでは利益率50%前後が基準なので、

おおよそ30000円の相場の商品であれば、10000円〜15000円で仕⼊れたいとこ

ろ。

ところが、ヤフオク1スタ販売の場合だと話が変わってきます。

30000円くらいが相場の商品であれば、20000円〜23000円くらいまでが仕⼊れ

対象になります。

実はヤフオク1スタってあまり利益率という考え⽅をしないんですよね。

利益率はほぼ無視で"利益幅"で判断します。

理由としては、1週間でキャッシュを回収できるからです。

https://note.com/tk_buppankigyo/n/nff44eaf08d19


例えば、22000円で仕⼊れたものが30000円でしか売れなくても、約5000円の

純利益が残ります。

1週間で確実に売れて、しかもこの商品の仕⼊れ〜発送までにかかっている時

間なんて⾼々1時間くらいなので時給でいうと5000円になります。

ある程度仕⼊れ値が⾼くても利益率が低くても、リスクはほぼなく時給5000円

稼げるならかなり効率のいい仕事ですよね。

仕⼊れにおける数字の基本的な考え⽅はこんな感じです。利益率ではなく利益

額でみよう、ということですね。ヤフオクで⾔うと利益率20%〜30%くらいで

も利益額が取れていたら全然仕⼊れ対象になるということです。

結論としては、

①利益幅は5000円以上

②利益率は最低でも20〜30%くらい（ここはあまり重要ではない）

を基準として考えてください。

また、ヤフオク1スタにおいては

『トントンになればいいや』

というノーガードのマインドも⾮常に⼤切です。

例えば、こちらのバーバリーブラックレーベルのファー付きのデニムジャケッ

トですが、









ヤフオク1スタの相場だと調⼦が良くて15000~20000円くらい、調⼦が悪いと1

0000~12000円くらいの商品です。（メルカリでも相場は同じくらい）

この場合、あなたならいくらまで仕⼊れに出そうと思いますか︖この判断を瞬

時にできるかどうかが仕⼊れ⼒に直結してきます。

メルカリで販売するとなると仕⼊れ値は5,000〜8,000円で抑えたいアイテムで

すが、ヤフオクで出品⼒がある⼈だと10000~12,000円までが仕⼊れ対象にな

ります。スベっても10000くらいにはなりそうなので⼤⾚字にはならなさそう

なのと、データから⾒る感じ、うまくいけば20000くらいまで伸びてくれるポ

テンシャルがあるからです。

ただし出品⼒がない⼈や、始めたばかりで全然慣れていない⼈などは、普通に

⾚字が出る場合も多いので、8,000〜10,000円くらいで仕⼊れるのが理想で

す。

⾃信と感覚がついてきたら強気の仕⼊れをしてみても良いでしょう。以上が数

字的な仕⼊れ判断の基準でした。メルカリとは全く感覚が異なりますので少し

ずつ慣れていってください。

4-2.落札データからの相場判断

ここまでで仕⼊れ基準については理解して頂けましたでしょうか︖



次に理解して頂くのが"相場判断"です。

通常相場とは、

過去の販売履歴から予想される販売できるであろう価格の幅

のことです。

噛み砕いて⾔うと、

「落札データをリサーチした感じ、5000円で売れているものもあれば、30000

円で売れているデータもあるけど、⼤体10000円〜15000円くらいで売れてい

るものが多いから相場は10000円〜15000円くらいかな︖」

ってことです。

ってことなんですけど︕︕

ってことなんですけど、ヤフオク1スタにおいては相場の考え⽅ってちょっと

違うんですよね。

過去の販売履歴から予想される販売できるであろう価格の幅

これは結構メルカリ的な相場の考え⽅だったりするわけなんです。

では、ヤフオクにおいての相場判断はどんな感じなのかというと、

バーバリーブラックレーベルのベロアのストライプ柄テーラードジャケットを

例に解説します。

落札履歴⼀覧はこんな感じです。







結構落札価格が散らばっていますよね。

これらをなんとなく眺めていても相場は⾒えてきません。ここからが⼤事で

す。

まず1円スタートでの相場を⾒たいので、定額出品をしているものは判断から

は基本的に除外します。

こちらですね



次に5600円のものは襟のデザインが全く違うので⽐較対象にはなりません。

これら以外のものをさらに詳しく⾒ていきます。

同じような商品だけを抽出して⾒ていきます。





結論から⾔うと、相場は13000~20000くらいで考えます。出品クオリティが伴

っている場合、概ねそのくらいの価格帯で落札されていることが多いからで

す。

以下で詳しく解説していきます。

まず商品のポイントとしては、

状態良好

素材がベロア

裏地がチェック（チェックの⾊にも注⽬）

⼤体こんな感じです。

この中から信憑性の⾼いものだけを⾒ていきます。

⾃分が出品クオリティを⾼くして1スタ出品するので⽐較対象にならないの

で、まず出品クオリティが低いものを除外します。

安く落ちてしまっているもののうちの1つ(9800円のもの)については明らかに

出品クオリティに問題があります。

まず写真がイケてないです。（どんな写真がイケているのかは後述します。）



1スタの作法からかなり外れてしまっています。

次にタイトル

他の⾼額事例に⽐べワード選定が⽢い感は否めません（こちらも詳しくは後ほ

ど解説しています）

例えば僕の場合はこんな感じになります↓



★美品︕★【圧巻のノバチェック︕】 バーバリーブラックレーベル BURBER

RY BLACK LABEL ベロア ベルベット テーラードジャケット ストライプ L ⿊

ブラック 秋冬

この様に、落札価格が安くなってしまっているのは、写真やタイトルが主な原

因であると推測できます。従って相場判断の⽐較対象からは除外します。

次に極端に安いもの、極端に⾼いものを除外します。あくまで確率が⾼い価格

帯で売れるように仕⼊れたいので、参考にならないからです。

※極端に安すぎる（通称、事故る、といいます）、極端に⾼すぎる（まぐれ）

事例には特に注意しましょう。

極端に⾼い時はたまたまそのタイミングで欲しいと思った⼈が複数⼈いて、う

まいこと競ってくれたということですね。逆に極端に安い時はたまたま欲しい

⼈がいなくてあまり伸びなかったということです。

例えば以下の事例は出品クオリティに⼤きく問題はありません。ですが極端に

安いです。

また、1つだけ極端に⾼いものがあります。



価格帯で⾒ていくと10000以下や20000オーバーは⽐較的事例が少なく、概ね

適切に出品されているものなら10000円台半ばから後半くらいですね。統計的

に⾒たら12000円から18000円くらいを相場として⾒るのが信憑性が⾼い。

よって適切に出品すればそのくらいの価格帯に収束する確率が⾼いよ、という

ことです。

なので、仕⼊れ価格としては⼤体8000円くらいまで、チャレンジして10000~1

2000くらいまでとなります。

最も安く落札された事例でも7500円なので、10000円前後で仕⼊れておけば⼤

損はないということが分かるかと思います。

逆に28000を相場と判断してしまうと、仕⼊れ上限額は20000円くらいで判断

してしまうので⾚字になる確率が⾼くなってしまいます。

このように1スタはあくまで確率で考えることが⼤切です。

※余談ですが極端に安い事例と⾼い事例で取り上げた2つの商品はおそらく全

く同じ商品です。ここまでブレるのもなかなか珍しいのですが、これも1スタ

の⾯⽩いところです。

おまけで店舗での仕⼊れの実例も1つご紹介します。

こちらバーバリーブラックレーベルのデニム素材の変なコート。



ハーフ丈のトレンチコートなんでしょうか︖意味不明デザインですね笑

デザインも正直くそダサいですし、値段も8,800円と少し⾼いようにも思えま

す。メルカリ定額販売しか頭にない場合、もしかしたら反応すらできないかも

しれません。単純に10~20代の若い⼈が着るはずないデザインだからです笑



実際メルカリのデータを⾒てみても結構微妙です。



13000円ちょっとで1つ、あとは1つだけ19000円で売れていますがこのデータ

ではちょっと不安で買いたくないですね笑



けどこれはあくまでメルカリでの話です。ヤフオクで売るならヤフオクのデー

タを⾒てください。

 

以下がヤフオクのデータです↓





実際1スタで伸びきって販売されています。⼊札件数もしっかり数⼊っている

ので、先述した伸びるアイテムにも当てはまります。

またこちらのアイテムですが、仕⼊れ値が仮に12,000〜15,000くらいでも私は

仕⼊れます。20000オーバーのポテンシャルがあると判断できるからですね。



そのくらいでの売買になった場合、利益率で⾔うと30%そこらですが利益額な

らうまくいけば7000~8000円ある、余裕で仕⼊れ対象です。

1週間でキャッシュを回収でき、⼊札件数の多さと既存の販売データも確認で

きているため、不安要素はほとんどありません。

このように仕⼊れ基準を判断して頂けたらなと思います。

4-3.付加価値についての考え⽅

相場判断をする際に、商品の付加価値を踏まえて売価を予想することは⾮常に

重要です。

なぜならば、アパレルブランド販売においては、付加価値が1つ付くだけで相

場よりも⼤きく上ぶれする可能性が⾼いからです。

例えば、こちらのバーバリーブラックレーベルのレザーコートなのですが、サ

イズがMサイズなんですよね。で、運悪く多少安く売れちゃっているのです

が、13600円で落札されていました。





⼀⽅、こちらは全く同じアイテムのサイズ違いでXLサイズです。
 

サイズが⼤きいというのは付加価値になるのですが、

同じブランド、同じデザインのアイテムなのに、サイズ1つでここまで売価が

変わるのってすごくないですか︖笑





つまり、もしあなたが仕⼊れようとしている商品が落札データのアイテムより

も付加価値が多い場合、

必ずしも落札データ通りの相場になるとは限らず、むしろ相場より⼤きく上ぶ

れする可能性があるので、

その可能性も考慮して仕⼊れ判断を⾏っていく必要があります。

5.リサーチ編

ここまで読み進めて頂いている⽅の中で実際に仕⼊れができてあとは出品する

だけ︕という⽅はこの章は読み⾶ばして⼀旦6章の出品編を⾒て取り組んでみ

てください。

しかし、恐らくほとんどの⽅が

「結局何を仕⼊れたら良いのかよく分からない、、、」

となっていることでしょう。

当たり前です︕笑

⿂市場で⿂を売るのがめちゃくちゃ儲かると聞いて、⿂図鑑で⿂の種類だけ調

べて漁に出て釣れると思いますか︖ww



まずは実際に⿂市場に⾏って他の業者が売っている⿂をひたすら⾒て

・どんな種類の⿂が売れるのか︖

・どんな⼤きさなら⾼く売られているのか︖

・鮮度によってどの程度値段が変わっているのか︖

を⾒ないとそもそもどの⿂をどこで釣ってきたらいいのかすらわかりません。

この章では、この⿂図鑑（ヤフオクnote）を読んでいるあなたが実際に市場

（ヤフオク）でどんな⿂（アパレルやブランド）が⾼く売れるのか調べるため

の調べ⽅を解説してきます︕

5-1.リサーチの重要性

ヤフオク1スタ、、、というかせどりにおいて最も重要なことは仕⼊れです。

商品選定の時点で99%勝負は決まっていると⾔っても過⾔ではありません。

⿂市場でどれだけ⿂が魅⼒的に⾒えるように商品を並べても、どれだけ銀座の

寿司職⼈の前で営業トークを並べ⽴てても、

結局は銀座の寿司職⼈が欲しい⿂を出品しないと買ってくれるわけないので

す。

じゃあ何をすべきか︖

それは、寿司職⼈が欲しい⿂の種類、鮮度を⿂市場で調べてから漁に⾏くとい

うこと。

これさえできれば、海でお⽬当の⿂を釣れた時点で勝ちが確定します。

リサーチの重要性理解できましたか︖笑



では、具体的にどうすれば銀座の寿司屋が欲しがる⿂を調べられるのかを解説

していきます。

5-2.セラーリサーチ

リサーチの中でも効果的なリサーチ⽅法が

「セラーリサーチ」

です。

セラーリサーチとは、既に転売をして利益を出している先⼈が何をどのように

売って利益を出しているのか⾒ましょう、とういうことですね。

これからヤフオクにおけるセラーリサーチ⽅法を具体的に解説します。

⾊々⽅法はありますが⼀番簡単なのは

1スタに強い同業者の売ったものを⾒ること

です。この1スタに強い、というのがポイントです。

僕たちは⿂市場で銀座の寿司職⼈に⾼く⿂を売りたいわけですよね︖

なら同じく銀座の寿司職⼈に⿂を売っている業者がどんな⿂を売っているのか

⾒るのが⼀番効率的です。くら寿司に⿂を売っている業者を⾒た所で意味がな

いわけですから。

では銀座の寿司職⼈に⿂を売っている業者、すなわち1スタで転売を⾏ってい

る業者を⾒つける必要があります。

今からその⾒つけ⽅を解説していきます。



①⾃分が１スタで販売していきたい商材を検索

②出品中の⼊札件数が多い順・落札相場を⾒る

③バイヤーっぽいアカウント⾒つける

④出品中の商品はもちろん、出品評価欄から過去の出品物を⾒まくる

これが⼀番簡単なセラーをリサーチする⽅法です。

実際にやってみますね。

①⾃分が１スタで販売していきたい商材を検索

先ほどブランド紹介で取り上げたハリ・スツイードでやってみます。

まず検索窓から

（ハリスツイード ジャケット） で検索します。

すると出品中のオークションがずらっと表⽰されます。



②落札相場を⾒る

これからいくらになるかわからないデータを⾒ても仕⽅がないので、過去の実

際に売れたデータを⾒ます。落札相場を⾒ましょう。

画⾯の右あたりの



ここを押すと落札⼀覧が表⽰されます。



こんな感じでずらっと表⽰されます。

③並び替える

ここからが⼤事です。

初期設定は終了⽇時が近い順から表⽰されるようになっています。

1スタ販売で⾼く売ることに成功しているセラーの場合、オークションが



⼊札が多く⼊っている

または

⾼く競り上がっている

はずです。よって

⼊札が多い順

または

落札価格が⾼い順

どちらかで並び替えます。

並び替え設定はここから選べます。



ちなみに⼊札が多い順で並び替えた⽅がわかりやすいことが多いです。

⾼い順で並び替えると、⼊札1件とかで、極端に⾼い定額販売で売れたものが

表⽰されちゃうことがあるからですね。



あくまで1スタで競らせて⾼く販売することが⽬的ですし、中古の流通が少な

い⾼額レア商品には再現性がありません。

なので⼤⼈しく⼊札が多い順に並び替えましょう。

するとこんな感じになります。





データとしてリアリティのあるものが散⾒されるようになってきたかと思いま

す。

※画像が表⽰されていないのは出品者が商品データを削除したためヤフオク上

では⾒れなくなっています。⾶ばしちゃいましょう。



④バイヤーっぽいアカウント⾒つける

次に注意点としては、基本的にストアアカウントを除外することです。ストア

とは、会社としてヤフオク販売に取り組んでいるアカウントのことで信⽤⼒が

個⼈アカウントよりも⾼いので⽐較対象としては微妙です。あなたはあくまで

個⼈で販売をするわけなので、⾃分と同じ条件で戦っている相⼿を探さないと

いけないからです。

ここで選択します。

個⼈、を選択してください。

加えて状態は中古だけにしましょう。中古アパレルを扱おうとしているので当

然ですよね。

ここで選択します。



すると検索結果はこんな感じになります。





こうするとほぼ同業者の個⼈転売ヤーだけが表⽰されているはずです。

この中から出品がうまいものを⾒つければいいというわけです。

例えばこれです。



写真もうまいし、かなり⾼く競り上がっています。参考にできそうな仕上がっ

た個⼈セラーだと推測できるので、詳しく⾒てみようかなとなりますね。

とりあえずここまでで⼀旦銀座の寿司職⼈に⿂を売っている業者を市場の中で

⾒つけることができました。

でも、その業者が過去どんな⿂を銀座の寿司職⼈に売ったのかは分かりませ

ん、、、

なので、業者さんにどんな⿂を今まで販売してきたか聞くしかありませんよ

ね。

これと全く同じことをヤフオクでも⾏います。つまりは、1スタで販売してい

るセラーが過去に売った商品を⾒せてもらうのです。

ヤフオクセラーが過去売ったものはそのセラーの

評価を⾒る事

で閲覧することができます。

⑤出品中の商品はもちろん、出品評価欄から過去の出品物を⾒まくる

めぼしい商品が⾒つかりましたので、そのセラーの販売中のものや過去の販売

商品をしらみつぶしに⾒ていきます。

上のスクショの右の⽅にあるにあるアカウント名のところをクリックすると



こういう画⾯に⾶びます。今まさに出品している商品が表⽰されています。

どういうブランド

どんなアイテム

どうやって販売しているか

など、詳しく⾒ていきます。どういったところをチェックすればいいかは他の

ところで説明していますので詳しくは割愛します。

あと、過去の販売を⾒るときは評価欄をたどります。



出品での評価、を選択して⾒るようにします。販売した時の取引を追いたいか

らですね。



ズラーっと表⽰されますので、タイトルをクリックして順番に⾒ていきましょ

う。

これなんかかなり⾼いですね。

トゥモローランドでここまで⾼くなるのはヤフオクならではといった感じで

す。

あとはこれとか。



インスタ映えとは対極にあるようなシンプルなデザインですが、しっかり⼊札

が⼊って伸びきっています。これもヤフオク1スタならではの現象です。

さらに⾒るとこのセラーはハ・リスツイードをリピート販売していることもわ

かります。

ということは、ハリスツ・イードのテーラードは結構アツい商材なんだなとわ

かりました。ここでへー、で終わると稼げません。詰めが⽢いです。

・他にもハリスを扱ってるセラーがいないか探してみよう。

・ハリスの他のアイテムで⾼いものはないか調べてみよう。

・ハリスのテーラードでも⾼い安いがあるはずだから⾼いのを詳しくみてみよ

う

こんな感じで商品を1つ1つ⾒ていくと、過去に⾼額で販売できたアイテムや、

⼊札が多数⼊っていたアイテム、逆に全然⾼くならなかったアイテムなどが確

認できますね。



こうやって⾼値で売れるブランドやデザインパターンなどを把握していくので

す。

この様にして、築地の⿂市場で銀座の寿司職⼈が⾼く買ってくれた⿂をひたす

ら覚えていくことができ、結果的に海に出たときに利益が出せる⿂を捕まえる

ことができる様になるのです。

あとはこれをひたすら繰り返すだけです。⾒れるだけ⾒まくってうまい出品の

イメージを徹底的に刷り込んでいってください。ここを⼿を抜くと結果は絶対

に出ません。

5-3.なぜ⾼く売れているのか考えよう︕

ただ単に「これが売れる」「これが⾼い」だけを知って満⾜していてはダメで

す。リサーチで⼤事なのは、なぜ売れるのか︖なぜ⾼いのか︖理由を考察する

こと。

⿂市場では、マグロが⾼く売れるとかタイがいいとか、その情報は本質ではあ

りません。なぜこのマグロは⾼く売れるのか︖が⼤切です。それさえ分かれば

別にマグロでなくとも市場で銀座の寿司職⼈に⿂を売ることはできます。

銀座の寿司職⼈が欲しいのはマグロではなく、今⽇のお任せでお客様に出す脂

が乗った新鮮な⾚⾝⿂です。つまり、「マグロが売れる」という情報よりも脂

の乗り具合はどの程度だと⾼値がつくのか︖とか、どの程度の鮮度でないと⾼

値がつかないか︖とかの⽅が重要だったりします。

マグロだからって全部同じ値段がつくわけじゃないですよね︖

アパレル・ブランドでいうと、"バーバリーが売れる"という情報って重要では

なくて、なぜそのバーバリーが⾼くで売れているのかを分析する必要がありま

す。

「なぜこの商品はこんなに跳ねているのに、似ているこの商品は全然跳ねてい

ないのだろう︖」



「あれ︖同じ形のアイテムなのに全然落札された⾦額が違う」

そこには必ず理由・原因があります。

その理由を分析することで正確な相場判断や仕⼊れが⾏えるのです。

サイズや⾊によって値段が⼤きく変わる例を紹介します。

同じブランドでもサイズや⾊によって売価が1~2万円ほど相場が違うのが分か

りますでしょうか︖

例えば、こちらのバーバリーブラックレーベルのレザージャケットですが、









明らかにブラックの⽅がブラウンよりも相場が⾼いですよね。

ブラウンだと⼤体20000円前後でブラックだと50000円近くまで跳ねていま

す。

つまり、"⾊によって売価が違うんだな"という分析ができないと30000円でバ

ーバリーブラックレーベルのレザージャケットを⾒つけたとしても、正しい相

場が判断できずにみすみす利益商品を逃してしまうことになります。

この様なことにならないためにも、"なぜこのアイテムは⾼く売れているの

か︖"の要素を抽出して分析していきます。

5-4.リサーチ応⽤編

今まで話してきたリサーチの知識を応⽤して実際に僕が普段どうやってリサー

チをしているのか解説していきます。

今回は、セリーヌのバッグを例に分析を⾏っていきます。

※ちなみにこれまでは紳⼠服に注⽬してお伝えしてきましたがブランドバッグ

も1スタに⾮常に向いているアイテムです。

以下の写真をご覧ください。

⾒た感じでは全然⼀緒のアイテムなのに、なぜか値段が全然違います。





同じように⾒えるけど価格が違うのはなぜか︖

写真の撮り⽅なのか︖タイトルが悪いのか︖たまたまなのか︖

考えられる原因は沢⼭あるのでその原因を考察していくことが⼤切です。

価格のブレの原因を特定する際に有効なのが、&nbsp;



落札履歴を⾼値順で並び替えて⾼値傾向を抽出する

というリサーチ⽅法です。

有名なセリーヌの⾺⾞⾦具で詳しく解説します。









【価格の⾼い順】に並び替えて、極端に⾼く落札されている商品に何か際⽴っ

た特徴がないだろうか、全体的に⾼く落札されている商品に共通して⾒られる

ポイントはないだろうか、など気にしつつ、分析していきましょう。

上の画像からわかる事だけでも、

・特殊な⾰素材だと極端に⾼いのか︖(クロコ、オーストリッチなど)
 

・全体的に⿊が⾼い傾向︖（⾼い事例で⿊の⽐率が多い）

・袋がついてる⽅が⾼く売れるのかも︖（袋が付加価値︖）

など、⾊々と傾向が⾒えてくるかと思います。

ここから先がさらに重要です。

例えばさっき【⿊が⾼いかも︖】という仮説を⽴てました。なら⿊の⾺⾞⾦具

ならなんでも仕⼊れたらいいのか︖そういうわけではありませんね。ここで終

わってしまっては不⼗分です。

⿊だったら何でも⾼いのか︖⿊ならなんでも10万近くまで跳ねるのか︖⿊は⿊

でもそういうデザインが⾼いのか、デザインごとに相場がどう変わってくるの

か、など、⾒るポイントは無数にあります。さらに詳しく正確に、統計的に、

より客観的にデータを⾒ていく必要があります。

僕なら以下のように検索します。





セリーヌ ⾺⾞⾦具 ⿊ ⾼値順での検索結果です。

画像を⾒ていくと

①持ち⼿部分の付け根がサークル⾦具のものが極端に競っている。もしかした

ら⾼いモデルなのか︖



②たまに出てくる変わった形のものが⾼くなっている。⾼値モデルの可能性

は︖



といった傾向がまた⾒えてくるかと思います。

さらに②にフォーカスして調べてみると、、、

全く同じでもかなり価格差があることがわかりました。

以上の客観的・統計的なデータを踏まえて論理的に考えると

「セリーヌの⿊の⾺⾞⾦具のメイクボックスの相場は70000円とは必ずしも限

らないが、かなり競るポテンシャルがある商品なんだな、覚えておこう。訳あ

りでも30000でなら売れているし、美品なら70000まで競っている。それなら

結構難ありでも30000以内で仕⼊れができたらも負けはなさそうだし、美品な

ら50000くらいワンチャン出してもいいかも。跳ねたらかなり利益出るかもし

れないぞ。」



、、、という感じでインプットができますね。このレベルで商品知識があって

⽬利きができるようになると、脳死でインプットしているその他⼤勢の同業者

を出し抜くことが可能になります。みんなが反応できない商品、反応できない

価格帯でも躊躇なく仕⼊れができるようになります。

本当に稼ぎたいならこれをひたすら繰り返すのです。

何となく⾺⾞⾦具が⾼いんだ、へーで終わってたら脳死です。アパレル転売で

全く結果が出ない⼈、全然仕⼊れができない⼈、1スタで爆死する⼈、⾊々あ

れど、うまくいかない本質的な原因はこうした詰めの⽢さにあります。ここま

で深掘りして初めてリサーチをしたと⾔えるのではないでしょうか︖

今回はセリーヌの⾺⾞⾦具にフォーカスしましたが、商材やジャンルが変わっ

たとしても基本的な考え⽅は変わりません。未知のジャンルをしっかり攻略し

ていきたい時はひたすらこれをやるのみです。この泥臭い積み重ねが⽬利きの

⼒、相場判断の正確性、商品知識につながります。

5-5.リサーチツール紹介

その①オークファン

皆様はオークファンというサイトはご存知ですか︖

簡単に⾔うと、ヤフオクの落札履歴を過去10年分⾒ることができるサービスで

す。

https://aucfan.com/

https://aucfan.com/


ちなみにヤフオク内では過去120⽇間（４ヶ⽉）の落札データしか確認するこ

とができません。

このオークファンをうまく活⽤することで、1シーズン前のデータを確認する

ことができます。

例えば、9⽉に「そろそろ秋冬物の商品をリサーチしたいな〜」と思っても、

ヤフオク内検索では5⽉〜9⽉までの落札データしか⾒れません。

すなわち、冬物のアイテムのシーズンの相場を調べようと思うと1年以上前の

データを⾒なくてはならないので、オークファンを活⽤する必要があります。

そのほかにも、⼊札予約（⾃動⼊札）などサービスも充実しているため、会員

になっていても損はないと思います。



※⽉額300円（税抜）のライト会員で10年分の落札データが⾒れるようになり

ます。

その②悪魔的サービスおちさつ

【おちさつ】という無料サイトを皆さんはご存知でしょうか︖

超簡単に⾔うと"ヤフオクのリサーチが効率化できるめちゃくちゃ便利なツー

ル"です。

早速ブックマークしてみてください↓

http://ochisatsu.com/

様々な機能がありますが、その中でもヤバい機能があります。

それは、特定のアカウントの過去数年分の出品と落札のデータを全部⾒ること

ができるという機能です。

単純にこれ、ヤバイです笑

まだよくわからないと思うので順を追って説明していきますね。

http://ochisatsu.com/


例えば商品リサーチをしていて⾼値傾向を調べていると、こういったことがち

ょこちょこあります。

これはトゥモローランドのスーツの⾼値傾向をリサーチしていた時の⼀コマで

す。落札履歴を⾼値順に⾒てみると、同じセラーが同じような商品を繰り返し

⾼値で販売しています。そもそもの定価がかなり⾼額なスーツですし、私物を

販売しているとは考えにくいですね。個⼈の転売ヤーだと思われます。

ですがどこで仕⼊れをしているのか、不思議に思いませんか︖

個⼈レベルで可能な通常の店舗仕⼊れだと⾃分の欲しい商材だけを都合よく集

めることは難しいですし、こんな上等なスーツばかり買える卸もまずないでし

ょう。古物市場も⼀期⼀会ですし、同じような商材ばかり定期的に仕⼊れるこ

とは難しいかと思います。⼀般⼈なら買取とも考えにくいです。よって、電脳

の可能性が⾼いと考えられます。

じゃあどこから仕⼊れているのか。結論、ヤフオク1スタの場合はヤフオクで



仕⼊れていることも多いので、ヤフオクの落札履歴から探してみると⾒つかる

ことが多々あります。

ヤフオクで1スタ販売をする商品をヤフオクで仕⼊れる⼿法は昔からメジャー

です。ヤフオクはメルカリと違ってヤフオク内での転売は特に問題ありませ

ん。下⼿な出品をしている業者などから安く仕⼊れて、⾃分が販売⽅法を⼯夫

してより⾼く売って利益を出すことが全然可能です。

ヤフオク上で販売⽅法や販売時期、運要素などにより落札価格がばらつくとい

うことはヤフオク利⽤者の間では⼤昔から事実として認知されています。ここ

をうまく利⽤すれば当然利益を出せるよね、ということです。

じゃあどうやって落札した商品を探すのか。

ヤフオクのサイト上では出品物は評価⼀覧をコツコツ辿っていけば⾒れるもの

の、落札商品は伏字で⾒ることができません。

普通に探すとなるとかなり⼤変です。膨⼤な落札データの中から⼿動で探さな

いといけないからですね。何か楽な⽅法はないか︖

そんな時に役に⽴つのがおちさつです。

前置きが⻑くなりましたが使い⽅を具体的に解説していきます。

⾮常に単純です。まずこの【落札品検索】というところを単純にクリックしま



す。

するとこういう画⾯に⾶びます。



落札者idのところに、そのセラーのidを⼊れます。
 

で、下の期間のうち⾒たい期間のところを指定して検索するだけです。



例えば2021年の1⽉にしてみましょう。
 

すると検索結果は以下のようになりました。



トゥモローランドのスリーピーススーツを死ぬほど購⼊していますね。しかも

かなり安いです。これをヤフオク内で転売しているとなるとかなりの利益が出

ていることになります。単純にすごいですね笑

以上からこのアカウントは、ヤフオクで仕⼊れたものをヤフオクで販売して利

益を出している、ということになります。（もしかすると⼀般利⽤者である可

能性もなきにしもあらずですが、、、笑）

結論、おちさつを使えばヤフオクで仕⼊れをしているセラーが落札した商品が

簡単にわかるから、同じものをどこかで⾃分も仕⼊れて同じように出品すれば

同じ結果を出せる可能性が⾼いよ、ということです。このヤバさがわかる⽅は

きっと結果が出るのが早いはず。



※ヤフオク電脳仕⼊れでは季節をずらす⽅法も有効です。冬物が底値になる夏

場に冬物を安く買って、冬になったら冬の相場で⾼く売る、ということも可

能。

6.出品編



お待たせいたしました、、、︕

やっと出品編にたどり着きました笑

クソ⻑かったと思いますが、ここからが本題です。

これまで、ヤフオクの基礎知識や考え⽅、仕⼊れやリサーチのノウハウをお伝

えしてきました。

ですが、転売は仕⼊れて販売して初めて利益になります。

ここをしっかりとやらないと今までの努⼒が⽔の泡になってしまいますので、

気合い⼊れていきましょう。

6-1.メルカリとの違い

恐らくあなたは今までメルカリ販売しか取り組んでいなかったと思うので、"当

たり前の基準"がメルカリの基準になっているかと思います。

しっかりとヤフオクの"当たり前"を学んでいきましょう。

①NC,NR（ノークレーム、ノーリターン）の⽂化

ヤフオクはノークレーム、ノーリターンの⽂化があります。

ノークレーム・ノーリターンとは簡単に⾔うと「この商品に関してはクレーム

や返品を受けつけません」という意味です。

メルカリで

ノークレーム

ノーリターン

返品不可

などの記載は違反⾏為になりますが



ヤフオクではノークレーム・ノーリターンが禁⽌されていませんので商品の説

明で記載することは特に問題ありません。

実際にヤフオクではかなりの出品物でノークレーム・ノーリターンの記載があ

ります。ジャンク品などを出品するときは逆に記載していた⽅が、トラブル回

避に繋がります。

⼀般的なアイテムの状態の記載は特にメルカリと変わらずで問題ありません。

商品状態を偽ったり、あえてダメージ箇所を隠すことはNGですが、商品説明

には「NC・NRでお願いします」と記載してもOKなので、とりあえずは⼊れて

おきましょう。

②状態に関するシビアさ

ヤフオクはメルカリと⽐べると状態に関するシビアさは若⼲低い様に感じま

す。

多少の使⽤感であれば、⽬⽴った傷や汚れはなしで⼤丈夫です。



ただしノークレームノーリターンと記載して、嘘の状態を記載するのはやめま

しょう。

いくらノークレームノーリターンと記載してあろうが、こちらに明らかに⾮が

ある場合はもちろんトラブルになります。

⻑く商売をしていく上で最もやってはいけないことになるので、しっかりとそ

のアイテムの状態を伝えてあげましょう。

6-2.環境の準備

ヤフオクでは、加⼯感のない⾒栄えの良さが求められます。

メルカリのこの様なおしゃれな加⼯は⼀切不要です。



背景は <ラグマット>⼀択です︕

⽩、もしくはアイボリーのラグマットがおすすめです。

ラグマットは起⽑状のカーペットのことです。

がちがちの加⼯感がなく、アイテム本来の魅⼒や素材感を最⼤限引き出すこと

ができます。





ネットショップで適当な物を購⼊しましょう。

https://bicklycarpet.co.jp/?pid=148914105https://bicklycarpet.co.jp/?pid=144413006%253C
b%253E%25E2%259C%2585%25E6%2592%25AE%25E5%25BD%25B1%25EF%25B
C%2588%25E5%2586%2599%25E7%259C%259F%25E3%2581%25AE%25E6%2592%2
5AE%25E3%2582%258A%25E6%2596%25B9%25EF%25BC%2589%253C/b%253E

また写真にショッパー(ショップ袋)を写すとより良く⾒えます。

ブランドロゴを⼊れたりする作業も⼀切いらないので、時間短縮にもなりま

す。

ショッパーは⼀度購⼊すると何度でも使い回せるのでオススメです。

メルカリ等で適当に「バーバリー ショッパー」などと検索すれば出てくるの

で購⼊して使いましょう。

https://bicklycarpet.co.jp/?pid=148914105
https://bicklycarpet.co.jp/?pid=144413006%253Cb%253E%25E2%259C%2585%25E6%2592%25AE%25E5%25BD%25B1%25EF%25BC%2588%25E5%2586%2599%25E7%259C%259F%25E3%2581%25AE%25E6%2592%25AE%25E3%2582%258A%25E6%2596%25B9%25EF%25BC%2589%253C/b%253E


6-3.撮影（写真の撮り⽅）

まず、絶対に守って頂きたいことをお伝えします。これを守らずに⾚字こいて

もそれはもう知らん、本当に知らん。そんなやつはもうどうでもいい。

それは、

、、、

、、、、、



商品画像は100%マネをすること︕︕︕

ヤフオク1スタにおいては、競り上がる写真の型が決まっています。
 

クオリティにおいても、「何となくこんなもんでいいだろう」という⽢さもN

Gです。⼿本とする写真と全く同じレベルまで再現するつもりで撮影していき

ましょう。

もう既にお気づきかもしれませんが、

撮影はメルカリで⼀般的なハンガーがけよりも平置きが効果的。 
 

平置きだと重⼒を感じさせないので、その商品を⼀番スマートに⾒せることが

できます。実際に着⽤した時のシルエットも再現しやすいのもポイントです。

ヤフオクウケする平置きの撮り⽅ポイント

・できれば⾃然光（太陽光）

・服のラインを意識する（例、Aライン、スカートのシルエットなど）
 

・トップスなどは着⽤感のあるシワや膨らみを作る（作り込みすぎはNG、あくま

で⾃然な感じで。タテシワを上⼿く作る）



などが、基本的なポイントとなります。

ですが今回は、これ以外にヤフオク1スタ写真撮影において最も重要な事をお

伝え致します。

それは、、、

シェイプを意識する事です︕︕

これをしないと普通に1〜2万売価が変わってきたり、場合によっては⾚字にな

る事も多々あります。

シェイプとは、

ウエストのくびれ

のことです。

たとえば





こちらの2つのダウンをご覧ください。
 

どちらも綺麗な写真ですが、

1枚⽬はヤフオクで⼊札を伸ばす上で⼤切なシェイプの部分があまり作れてい

ません。

逆に2枚⽬はシェイプがしっかりと作れています。

シェイプの⾒せ⽅で⼊札の伸び⽅は⼤きく変わってきます。

実際にこんなにウエストがくびれることなんかないんですけどね笑

けどヤフオクの写真では昔から、なぜかこういう作法なのです。⻑い年⽉をか

けて形成されていった⽂化のようなものなのかもしれませんね。スタイリッシ

ュにこのアイテムを着こなしたい︕という理想を、イメージしやすくなるのか

もしれません。



また、袖のニュアンスを⾃然な感じにするのも隠れポイントです。

例えばこんな感じ↓

袖の表情が実際に着⽤した時の感じに近いのかな、と思います。ポケットに⼿

を⼊れて歩いてるおじさんをイメージできませんか︖笑

このように実際に着⽤した時の感じをイメージしやすくする、というのが本質

です。

ちなみに袖を無造作にしてしまうと服がイカみたいになってしまいますww



え︖どんな感じかって︖こんな感じです↓





腕をこんなにピンと伸ばして歩いてるヒューマン、地球上にいるわけないです

よねw

脇のところに謎の窪み（くぼみ）を作るのも地味なポイントです。左右対称以

外にもテクニックは⾊々ありますが、左右対称にするのがスタンダードです。



これが通称、窪みです。

1スタで⾐類を競らせるにはこうした細やかな配慮が必要です。

最初は慣れるまで時間がかかるはずです。ですがここを1mmでも⼿を抜いてし

まうと10000%利益を出すことは不可能です。できるようになるまで訓練して

ください。センスがどうこうとか⾔っている場合ではありませんw

その他、撮影における注意点としては

・明らかな傷や汚れなど、⽬⽴つ状態不良箇所はしっかりと撮影しましょう。

クレームになったとき、写真に記載していることでトラブルを回避できます。



・1眼レフなど⾼性能なカメラは必要ありません。スマホのカメラで⼗分で

す。

などです。以上を踏まえて練習あるのみ︕数をこなせばこなすほど速く、うま

くなっていきますのでコツコツ頑張っていきましょう。その際は⾃⼰流ではな

く、セラーリサーチで⾒つけたうまいセラーを徹底的に参考にしてください。

6-4.タイトルの付け⽅

ヤフオクではメルカリ以上にタイトルが重要です。メルカリみたく、以下のよ

うな感じでタイトルが⻤適当でもなんか⾼く売れちゃうことは基本的にはあり

ません。

タイトルが適切につけられていないと⾼く販売することは極めて困難だと認識

してください。メルカリの2兆倍重要です。

基本的には⽂字数いっぱいに使⽤することをおすすめします。

基本的にはセラーリサーチで⾒つけたうまいセラーの真似をしていくのです

が、書くべき内容の優先順位としては

①ブランド名（基本はカタカナと英語両⽅⼊れる）

②アイテム名（テーラードジャケット、トレンチコートなど）

④型番やモデル名（特にルイヴィトンなどのハイブランド品）

③付加価値になる要素（美品・極美品・カシミヤ100％・⼤きいサイズなど）

④サイズやカラー

となります。

これに加えて次に説明する、とあるワードも追加してみてください（笑）



6-5.ダサワード⼤喜利

1スタに挑戦していきたい皆様には是⾮タイトルに⼊れて欲しい魔法の⾔葉が

あります。

そのタイトルに⼊れたいワードとは、

「 ダサワード⼤喜利 」

ヤフオクはタイトルで購買意欲を煽るのがポイント。

例えば、、

『圧巻の存在感』、、、

どうです︖⽬を惹きませんか︖笑

ただ、これははっきり⾔って本質ではありません。

適切な商品選定、適切な写真、適切なライティング、適切な運⽤⽅法、これら

が本質です。



ですが、この⼤喜利ワードが使われている商品が伸びているのも事実で、

タイトルの⾒栄えや語呂が良く⾒えるのも事実です。

意味不明な⾼額の値段で落札されています。こちらは極端な事例ではあります

が、明らかにダサワード⼤喜利の影響だと考えられますね笑

タイトルの⽂字数に余裕がある場合や、逆に全然書くことがない場合、商品を

より⽬⽴たせたい場合などには効果的ですので、ぜひ活⽤してみてください︕

圧巻の存在感卍

6-6.⼤喜利ワードのリサーチの仕⽅



購買意欲を煽るダサワード⼤喜利のリサーチ法としては、落札相場でとにかく

⼊札が多く、⾼値まで伸びている事例を参考にしましょう。

トロトロのカシミヤてww

たんぽぽオムライスかっw

まずは⾃分で適当につけるのではなく、落札データからお客さんの⼼を掴んで

いると思われるダサワードをトレースしてみましょう。

そして後にはオリジナルのダサワードを作り出してください笑

タワーマンションの広告も参考になるかも︖笑



ポエムの領域

新しい主役



メモメモ

6-7.⼤喜利ワード⼤全

ここではダサワード⼤喜利の例を列挙しているので、是⾮ご活⽤くださいw

「贅の極み」

「圧巻の〜」

「上品な〜」

「極上の〜」

「最⾼級の〜」

「漂う⾵格」

「英国調の気品」

「最上級の〜」

「圧倒的な〜」

などどんどん出てきます。

クスッとなるくらいの⽅が注⽬を浴びやすいと思います笑

6-8.本⽂について

丸パクリはNGです。

参考にするにはもちろんOKなので、参考になる⼈何⼈かからトレースし、オ

リジナルの説明⽂を作成してください。

特に注意点はなく、基本はメルカリと同じでOKです。

ぶっちゃけなんでもいいですが、もし本⽂説明がよく分からないという⽅はこ

ちらのnoteを参考にしてみてください。

https://note.com/tk_buppankigyo/n/nff44eaf08d19

https://note.com/tk_buppankigyo/n/nff44eaf08d19


6-9.設定編

①出品カテゴリ選択についてのポイント

メルカリと少し考え⽅が異なり、地味に重要です。

メルカリの場合、適切なアイテムカテゴリーとブランドカテゴリーを選択して

出品することがセオリーです。それにより、適切な販売が可能となります。特

にブランド品が欲しい⼈はブランドカテゴリーを指定することが多いからで

す。

ヤフオクでも同じく、出品時にカテゴリーを設定できます。

ただし、ここでヤフオク特有のポイントがあります。

例えばメンズのブランド物のテーラードジャケットを出す場合のカテゴリ選択

は、

ファション > メンズファッション > ジャケット、上着 > テーラードジャケッ

ト、ブレザー> Mサイズ

のように、ブランドを指定しない事です。あえてブランドカテゴリー指定をし

ない、ということ。なぜこのようなことをするのか︖

ブランド指定をしない⽅がいい理由に、

関連おすすめに反映されやすくなるというのがあります。

例えば特定のブランド指定せず、なんとなくレザーのジャケットを探している

時の関連おすすめは以下のような感じになります。様々なブランドのレザージ



ャケットが表⽰されていますね。

AIが勝⼿にやってくれる「お前が今探してる商品のテイスト的に多分これも欲

しいんだろ︖ついでに⾒てみろよ。」みたいな機能です。アマゾンみたいです

ね笑

こんな感じで買ってくれる可能性の⾼い【より多くの】⼈に広く⾒られるよう



にできる、よって競る確率を⾼められる、ということです︕

⾃分の出品物のブランドカテゴリーを絞っていない場合、ここに表⽰される可

能性が⾼くなります。

具体的にはポールスミス、カルバンクラインなどといった、ブランドっちゃブ

ランドだけどハイブランドってわけでもないミドルブランドです。

こういうミドルブランドの購⼊者の場合、なんとなくレザーのいけてるジャケ

ットを探していて、まずブランド指定は特にせず（レザー ジャケット 春 Lサ

イズ）みたいな検索をします。で、めぼしいものがないかスクロールしていく

中で、ブランドのネームバリューになんとなく反応し、「お、このジャケット

デザインいけてるな。ポールスミスか、いいブランドだし定価もそこそこ⾼い

し30000くらいまでならありだな。ポチー」みたいな感じなのかな、と推察さ

れるからです。

（もちろんポールスミスばっかり探しているおっちゃん、カルバンクラインば

っかり探しているおっちゃんもいるはずです。あくまで傾向の話なので勘違い

しないように。）

逆に特定のブランドを探している⼈のおすすめには、そのブランドのアイテム

ばっかり表⽰されるようになります。

特定のブランドばっかりを探している⼈がペルソナの場合、その⼈からしたら

探してないブランドの商品は邪魔なだけですよね︖

代表的なのはもう8万回くらいコスっているバーバリーブラックレーベルで

す。ブラレが好きでブラレを意味不明な⾼い値段で買いまくってるおっちゃん

はブラレ以外いらないわけです。ブラレしか勝たん。

よって、1スタでブラレを出品するなら、ブランドカテゴリーはバーバリーブ

ラックレーベルに指定した⽅がいいということになります。

少しイメージしにくいかもしれませんが、実際に操作していく過程でわかって

くるかと思いますので慣れていってください。例によって他の1スタのパワー

セラーがどういうカテゴリー設定で出品しているかもよくチェックしましょ

う。

【補⾜】

主に1スタ出品する⾐類での話になります。

ハイブランドバッグなど、ペルソナが明らかに特定のブランド物を明確に探し

ているような場合はブランドカテゴリーは指定しないと逆に事故ります。



＾＾＾＾＾＾＾＾＾＾＾＾＾＾＾＾

②出品開始と終了⽇時の設定など

あと重要になってくる設定が、オークションの終了⽇程の設定です。

オークション⽇程は最⼤ 7 ⽇間まで設定できますので、開催期間は最⼤にしま

しょう。

単純に露出期間が⻑い⽅がより多くの⼈の⽬に留まるので競る確率があがると

いうことですね︕

で、⾒ている⽅が⼀番多い時間帯、個⼈的に⼀番激アツの出品時間は、

⽇曜出品の⽇曜22時終了です︕

これを意識して設定してみてください。

まず終了時間は⼀番利⽤者が活発な時間帯に設定が好ましいです。

⼊札者が複数⼈で競ってくれなくては伸びませんので終了時間は夜に設定しま

しょう。



あとスタートもできれば⽇曜⽇の同じくらいの時間帯にしましょう。理由とし

て、出品した⽇曜の夜にウォッチが20くらいつくアイテムもあるから、⽉曜出

品だともったいないです。

⽇曜に⾒てくれる⼈のウォッチを稼ぎましょう。



ウォッチ数が多い→⼈気商品なんだ→単純に俺も欲しいかも→⼊札卍

といった消費者⼼理が働くからです。

ウォッチ数は1スタ出品において結構重要な指標になります。調⼦良く競って

くれて⾼く売れる場合、ウォッチ数は20~30くらい⼊っていることが多いで

す。

ということはじわじわウォッチが増えていくより、最初からウォッチが多いロ

ケットスタート状態を作れた⽅がいいでしょう。

このように出品時の集客も意識すると良いです。

逆にウォッチ数が多ければ多いほど⾼く競るというわけでもありません。

あくまで商品選定から出品において全てが万事適切に⾏われているのが⼤前提

で、その上で競る期待値が⾼いですよ、という話です。くれぐれも脳死で考え

ないようにしてください。

6-10.オプション

1スタにて覚えておいて欲しいオプションは

・⾃動延⻑

・注⽬オプション

こちらの2点です。それぞれ解説していきます。

・⾃動延⻑

ヤフオクの出品時に⽋かさずに設定しておきたいのが⾃動延⻑です。 ⾃動延⻑

はオークション残り時間 5 分を切ってから⼊札があった場合に、⾃動的にオー

クション時間を延⻑してくれる機能です。&nbsp;

この機能を付け忘れると全然伸びませんので、出品前に忘れず設定 しましょ

う。



・注⽬オプション

特にやらなければならない機能ではありませんが、競合の多い商品や 
 

⼊札を伸ばしたいときにおすすめの機能が【 注⽬オプション 】です。 
 

⽇に20円~（税抜）でつけることが出来る有料オプション。 
 

注⽬オプションをつけると、検索上位に表⽰してくれます。

※回数等は⾦額によって異なる 
 

上位に多く表⽰されているとウォッチリストに⼊れてもらりやすくフォロー し

てもらいやすくなります。 
 

メルカリの 100 円値下げと同じく、上位表⽰させることで露出を増や し、販

売促進につなげる効果が期待できます。



6-11.アカウント運⽤⽅法

1スタで販売していく上で必要なことが、

アカウントにファン（顧客）をつけること です。

それと

このようなアイテムで１スタで出品しているアカウントなんだ〜

と、認知させる必要もあります。

アカウントにファンを付けるための⽅法として、 

ジャンル毎に特化出品することが望ましいです。 

いわゆるアカウントブランディングをしましょう。





こちらのページをご覧ください。

惹きつけられませんか︖︖

画像のような統⼀感を出せるとファンもかなり付きやすくなります。

⼊札した商品と類似しているものが多く出品されていたら 
 

この⼈の商品を毎回チェックしようという気になりますよね?

では混合していた場合はどうでしょう? 
 

メンズにしか興味ない⼈によとって、レディース商品を出品しているアカウン

トの出品状況を確認する理由はないですよね。

すなわち、フォローする理由がないのです。統⼀感にこだわり、相場よりもワ

ンチャン⾼く売ろうとしているなら、異物は混⼊させないこと。

このように購⼊者（ペルソナ）の⾏動、⼼理を読むことが重要です。

また、1スタで⾐類を出品する場合は、
 

⼀週間売り切りで複数点(5〜50点くらい)出品するのがセオリーとなります。多

すぎると回遊する（後述）のに⼿間になってしまうので逆に良くない可能性が

あります。

アカウントブランディングと複数点出品のロジックを詳しく解説します。

出品商品に統⼀感がある、定期的に出品されている

↓

明確な特定の⾒込み客(ペルソナ)を集客、獲得できる。
 

↓

⾃分のアカウント内の商品をショッピング感覚で閲覧してくれる(回遊する)
 

↓

複数の商品に⼊札を積極的にかけてくれる

↓



この⼯程が複数⼈の間で起きる ↓ 

商品が普通以上に競り上がり、相場か相場以上で落札される可能性が⾼くなる 

この⼀連の流れを必ず理解しましょう。

それと複数点出品の注意点として、

アカウント内での同期間同⼀商品バッティングNG です。

これも絶対覚えておいてください。

これは同期間に同じアイテムがあると⼊札が分散されてしまい、１点あたりの

伸びが弱くなってしまいます。

そのためバッティングには注意してうまく分けてください。

あ、期間は忘れず⽇曜出品の⽇曜22時終了で︕︕（⼤事な事なので２回⾔いま

した笑）

6-12.発送について

ヤフオクではメルカリと違って基本的には送料相⼿持ちがデフォルトとなりま

す。

最初に落札者負担に設定をして、あらかじめサイズ等を設定する必要がありま

す。









送料を決めて出品する

↓

配送⽅法を選択

↓

サイズ選択

相⼿負担になるのでできるだけ⼩さく送れるものは⼩さめにして⾦額も抑え

て、その送料分も商品の⾦額に当ててもらいましょう︕

またメルカリで出しているものをヤフオクで定額（併売）で出す場合は、送料

分安く出してあげても良いでしょう。

6-14.コメント対応

ヤフオクスタに関しては基本的に質問対応は必要ありません。

１週間で100％売れていくので質問対応に応じなくても、何も問題なく捌けて

いけます。

そもそも1スタの1週間のオークションではあまり質問は来ないかと思います。

ですが定額出品で出しているアイテムに関しては、メルカリ同様質問返しして

いただく⽅が良いかなと思います。

当たり前ですが定額なので1週間で100％売れたりはしないため、しっかり質問

を返して売り切るのが得策です。

6-15.実売データ解説



■ポールスミス レザーテーラードジャケット

5,500円 → 23,512円 

メルカリだと概ね1万円前後で取引されてるようなこのアイテムでも、ヤフオ

ク1スタだとここまで跳ねました。









■バーバリーブラックレーベル ダウンジャケット
 

5,390円 → 22,500円

ご存知ブラレ。ヤフオクにもってこいのアイテムです。

ブラレを⾒つけたらリサーチ必須です。



■ポールスミス レザーテーラードジャケット
 

14,080円 → 40,501円

仕⼊れの写真は撮れていませんでしたが、こちらもここまで伸びました。

メルカリでこの⾦額で売るのはなかなか難しいと思います。

ヤフオクならではのデータです。





■ユニバーサルランゲージ レダ 3ピーススーツ 
 

8,690円 → 21,500円

⾼級⽣地ブランド(レダ)も使われており、しっかり⾦額も伸びました。
 

セカンドストリートのスーツコーナーではこのようなアイテムが拾えやすいの

で単純にオススメです。

■バーバリーブラックレーベル レザージャケット
 

19,000 → 90,000円



こちらもメルカリではありえない⾦額で落とされました。

レザー×Lサイズ×裏地ノバチェック

全てが跳ねる要素です。





■ダックス テーラードジャケット3,800→ 35,500円

ブランド紹介でもご紹介したダックスです。

このアイテムもメルカリだと5000円でもなかなか時間がかかったりします。
 

この⾦額で売れるのはヤフオクでしかあり得ません。

ヤフオク1スタの魅⼒をかなり感じさせてくれます(笑)
 





7.番外編

ジャンクまとめ

番外編をご覧いただきありがとうございます。

こちらではヤフオク１スタでほぼ確実にある程度伸びる最強の⽅法をお教え致

します。

それはジャンク品まとめです。

ジャンク品なんて売れるの︖

と、思ったそこのあなた。

売れるんです︕︕

まずはこちらの画像をご覧ください。









すべてジャンクでこんなに伸びています。笑

店舗仕⼊れでハイブランドなんだけどかなり状態悪くて値段が1000〜2000円

くらいで販売されてるシーンに遭遇したことはありませんか︖

古物市場で⼭でバッグを仕⼊れで困ったことありませんか︖

まとめて1スタで売りましょう︕

基本伸びます笑

ルイヴィトンなんかは１点単価1000~2000円で集められれば良いかと思いま

す。

むしろその⾦額であれば無限回収で良いかと︕

おすすめは財布orバッグです。

財布とバッグは混合にするのではなく、財布は財布、バッグはバッグでまとめ

ると良いです。

基本なんでもそれなりには伸びるのですが、

さらに⾼値を狙っていきたい⽅は、

柄を揃えると良いです。

ルイヴィトンだったらモノグラム

グッチだったらGG

セリーヌだったらマカダム

そうすることで何倍にも跳ね上がる事もあります。

是⾮やってみてください。

◆◇◆◇◆◇◆◇◆◇◆◇◆◇◆◇◆◇◆◇



ここまで読んで頂けたあなたに、、、

特典をお渡しします︕

実際にアパリセ内で⾏われたヤフオクウェブセミナー（65分）の動画をご⽤意

しました。ヤフオク販売開始2ヶ⽉で⽉収50万円を達成した⼤学⽣の⽅が講師

として登壇している⾮常に有益な動画セミナーです。

特典の受け取り⽅法は、

✅まずはこのnoteの販売元ツイートを引⽤RTで感想をツイートして下さい。

URL

✅引⽤RTが完了したらTK公式LINEにツイートが完了したのが分かるスクリー

ンショットを送ってください。

TK公式LINEはこちら▼

https://landing.lineml.jp/r/1654289244-oxGgmbG2?lp=jc30b4

✅スクショの送信が完了したら特典受け取りキーワード「ヤフオク特典012

3」とお送りください。特典動画をお送りいたします。

◆◇◆◇◆◇◆◇◆◇◆◇◆◇◆◇◆◇◆◇

8.最後に

最後までnoteを読んで頂き誠にありがとうございました。いかがでしたでしょ

うか︖

冒頭では、メルカリとの対⽐の為に冒頭多少メルカリを下げるような表現をし

ましたが、メルカリも普通に儲かります笑

というか、副業で⽉20万円稼ぐだけならメルカリで古着やブランド品を販売し

ておけば基本誰でも3ヶ⽉〜半年以内には到達するレベルです。

https://landing.lineml.jp/r/1654289244-oxGgmbG2?lp=jc30b4


ただ、ヤフオクには、副業でも余裕で⽉20万利益を出せるメルカリ販売を凌駕

するパワーがあります。

⼤学⽣が2ヶ⽉で⽉収50万円稼いだり、サラリーマンが副業で⽉収100万円を達

成できてしまうくらいの爆発⼒があります。

ヤフオク販売を極めると本当に転売ライフが、いや⼈⽣が変わること間違いな

しです。

是⾮、この教材で学んだことを即実践し、利益に繋げていってください︕

アパリセ1週間だけ募集再開します︕

ヤフオク販売noteの発売に伴い、3⽉20⽇〜27⽇の1週間だけアパレル物販スク

ールアパリセの募集を⾏います。

冒頭でもお伝えしましたが、このnoteを読んでいただき、

「アパリセで学びたい︕」

と少しでも思ってくれた⽅がいたなら嬉しいです。

ヤフオク販売の専属サポートプランもご⽤意しております。

詳細をご希望の⽅はTK公式LINEに登録してお問い合わせください︕

※今回の募集を終えたら次回募集時期は未定です。1週間以内のお問い合わせ

であれば、⾯談⽇程⾃体は4⽉に⼊ってしまっても問題ありません。

本気で⼈⽣を変えたい⽅、お待ちしております。

またアパリセで会いましょう。

今すぐ登録してアパリセの⼊会説明会を予約する︕（無料）



https://landing.lineml.jp/r/1654289244-oxGgmbG2?lp=jc30b4

WEBで⾒る

読んだら、シェアしてクリエイターを応援しよう︕
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